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Приложение
ВВЕДЕНИЕ
Различные хозяйствующие субъекты - предприятия и организации всех форм собственности возникают и функционируют в экономике любой социально-экономической системы. В современных условиях рыночной экономики велика роль финансовой устойчивости и безопасности функционирования предприятия. 

Актуальность выбранной темы исследования - «Финансовая устойчивость как фактор экономической безопасности промышленного предприятия (на примере ЗАОрНП «Туринский ЦБЗ» обусловливается рядом обстоятельств: 
во-первых, развитием современных подходов в сфере функционирования и развития организаций целлюлозно-бумажной промышленности; 

во-вторых, осложнением внутриэкономических и социально-политических проблем в стране, в результате чего обостряются проблемы функционирования целлюлозно-бумажных предприятий, и происходит разрушение экономических основ безопасности данного вида деятельности; 

в-третьих, необходимостью нейтрализации внешних и внутренних угроз финансовой устойчивости организаций целлюлозно-бумажной промышленности. 

Цель курсовой работы – выявить тенденции и обосновать перспективы укрепления финансовой устойчивости как фактора экономической безопасности ЗАОр «Туринский ЦБЗ» с учетом современных реалий развития. 

Исходя из поставленной цели, необходимо решить следующие задачи курсовой работы: 
раскрыть понятие и охарактеризовать сущность и факторы экономической безопасности организации ЗАОр «Туринский ЦБЗ»;      

рассмотреть финансовую устойчивость  предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ»; 

представить систему критериев и показателей оценки уровня финансовой устойчивости как фактора экономической безопасности организации ЗАОр «Туринский ЦБЗ» и на их основе оценить ее современный уровень; 

оценить вероятность банкротства ЗАОр «Туринский ЦБЗ»; 

оценить риски и угрозы экономической безопасности организации ЗАОр «Туринский ЦБЗ» и обозначить стратегические направления их нейтрализации.

Объект исследования –  финансовая устойчивость как фактор экономической безопасности предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ».

Предметом исследования является современный уровень, факторы и перспективы обеспечения финансовой устойчивости  предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ».

Информационная база курсовой работы включает: нормативно-правовые акты, статистические материалы, труды ведущих отечественных и зарубежных авторов, посвященные проблемам экономической безопасности (Дворядкина Е.Б., Новикова Н.В., Камысовская С.В., Захарова Т.В.) статьи, опубликованные в периодических изданиях, Интернет-ресурсы, а также данные отчётности и статистические материалы предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ» за 2011-2013 годы и иные внутренние документы предприятия.

Курсовая работа состоит из введения, трех глав основного текста, заключения, списка использованных источников, приложений. 

Содержание работы изложено на 78 страницах компьютерного текста, и включает 1 рисунок, 12 таблиц. Список использованных источников включает 27 наименований.

ГЛАВА 1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ИССЛЕДОВАНИЯ ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ КАК ФАКТОРА ОБЕСПЕЧЕНИЯ
ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО

ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1 ЭКОНОМИЧЕСКАЯ БЕЗОПАСНОСТЬ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ: ПОНЯТИЕ, СУЩНОСТЬ, ФАКТОРЫ
Термин «безопасность» вошел в употребление в XII веке. Он означал спокойное состояние духа человека, считавшего себя защищенным от опасности. Проблема экономической безопасности интересовала исследователей, но разговор шел о безопасности в целом, о национальной безопасности, а экономическая безопасность была как составная часть общей проблемы национальной безопасности. 

Понятие «безопасность» в России использовалось ещё в дореволюционные времена, но по отношению к деятельности, направленной на борьбу с государственными преступлениями. Это была прерогативой политического сыска. В указах русских царей Василия III, Петра I, реформы С. Витте и П. Столыпина, постановлениях советского правительства периодов НЭП и индустриализации народного хозяйства, законодательстве новейшей российской истории обеспечение национальных государственных интересов уже входило в эти документы. 

В советский период вопросы обеспечения безопасности вообще и экономической безопасности были в ведении государства. Но это была административно-командная система и обеспечение экономической безопасности общества, отдельных предприятий и каждого конкретного человека были монополизированы специальными государственными органами в условиях полного огосударствления всех общественных процессов. Концепция обеспечения безопасности строилась по принципу выявления потенциальных угроз и разработки, специальных мер по их пресечению или нейтрализации. Социально-экономическая система была простой и однообразной и советская экономика в ней работала хорошо. Все было четко поделено на социалистическое и несоциалистическое, на общенародное (государственное) и личное и т.д. Частное несоциалистическое ассоциировалось с плохим и представляло угрозу социалистической экономике. Соответствующие государственные и общественные институты изучали и прогнозировали эти угрозы. Их деятельность была направлена, прежде всего, на реализацию экономической безопасности всего государства (общенародной собственности), которая отождествлялась с сохранностью, развитием и независимостью от зарубежной экономики государственной собственности.

Исследования научных проблем обеспечения экономической безопасности проводились в узком кругу ученых, работающих в специальных ведомствах. В широкий круг не допускалось обсуждения научных проблем экономической безопасности. В годы перестройки на эту проблему обратили внимание. Она стала объектом открытых научных обсуждений и исследований. В системе научных и учебных заведений МВД СССР стали проводить исследования с использованием методов экономического анализа при раскрытии преступлений против социалистической собственности. Министерство рекомендовало территориальным органам создание специальных групп оперативно-экономического анализа. Объектами анализа были различные предприятия и организации экономики страны. Специалистами изучались организационные, экономические и правовые особенности производства, распределения, обмена и потребления в различных отраслях экономики и в итоге выходили на предложения, связанные с повышением экономической безопасности экономики страны и отдельных предприятий. 

В советский период промышленным объектам правоохранительные органы обеспечивали режим секретности и пресекали попытки хищения государственной собственности. Противопожарная охрана обеспечивала профилактическую работу и борьбу с возгораниями. Эти организационно-управленческие формы обеспечивали защиту экономических интересов промышленных предприятий, их экономическую безопасность. Для борьбы с недобросовестной конкуренцией, промышленным шпионажем и др. использовалась государственная система правоохранительных органов, государственная служба безопасности. Предприятиям не надо было обращать внимание на обеспечение своей экономической безопасности. Убыточные предприятия поддерживались государством на основе перераспределения национального дохода, предоставления дотаций т.д. Предприятия не боялись разориться, за ними стоял собственник – государство. Оно оказывало субсидии за счет успешно работающих предприятий. Таким образом, проблема экономической безопасности предприятия при социалистической экономике была, не так актуальна, как в условиях рыночных отношений.

С изменением форм собственности функции государственных структур по обеспечению безопасности ставших экономически самостоятельными хозяйствующих субъектов сузились. Предприятия самостоятельно делали выбор в отношениях с субъектами рыночной среды, перед социальными катаклизмами и техногенными опасностями, криминальными угрозами как изнутри, так и извне. Перед руководителями предприятий различных форм собственности определились задачи защиты имущества и персонала, охраны интеллектуальной собственности и коммерческой тайны, экономической устойчивости, т.е. обеспечения экономической безопасности.

В настоящее время понятие экономической безопасности вошло в нормативные документы. Обсуждения проходят в парламентских дискуссиях по экономическим вопросам. В 1996 г. была принята Государственная стратегия экономической безопасности, экономические проблемы заняли видное место в Концепции национальной безопасности Российской Федерации. Понятие экономической безопасности было выведено с национального (и международного) на региональный и микроэкономический уровень (уровень предприятий и индивидов). 

Понятие экономическая безопасность предприятия имеет основные составные части этого понятия: «предприятие» и «безопасность».

Предприятие - это категория, которая четко определена в экономической науке. Это первичная ячейка экономики любой социально-политической системы. В рыночной экономике под предприятием понимается «самостоятельно хозяйствующий субъект, созданный (утвержденный) в соответствии с действующим законодательством для производства продукции в целях получения прибыли и удовлетворения общественных потребностей». Именно на предприятии осуществляется процесс производства, происходит непосредственная связь работника со средствами производства. 

Предприятие - это не только здания, сооружения, средства производства, рабочая сила и т.д., - это работающий организм, который выпускает продукцию и находится в постоянной связи с окружающей средой. Это открытая экономическая система, функционирующая в рыночной среде. Изменение его свойств влияет на предприятие. 

Под понятием экономической безопасности подразумевается состояние защищенности жизненно важных интересов личности, общества и государства от внутренних и внешних угроз. В условиях рыночных отношений хозяйственная деятельность носит вероятностный, альтернативный характер и связана с широким диапазоном возможностей и угроз. В таком случае безопасность, как состояние защищенности жизненно важных интересов всей системы от негативных воздействий среды функционирования - важнейшая качественная характеристика жизнедеятельности предприятия и как экономической системы, и как элемента более общей системы.

Разные авторы в своих трудах дают научные определения экономической безопасности предприятия. 

По мнению доктора экономических наук, профессора Е.Б. Дворядкиной «Экономическая безопасность организации (предприятия, учреждения, фирмы) – это состояние наиболее эффективного использования ресурсов для предотвращения угроз и обеспечения стабильного ее функционирования». [4, с. 105]
По мнению Е.А. Олейникова, «экономическая безопасность предприятия - это состояние наиболее эффективного использования корпоративных ресурсов для предотвращения угроз и для обеспечения стабильного функционирования предприятия в настоящее время и в будущем». [4, с. 105]
Сотрудник Академии управления МВД России кандидат юридических наук В.П. Мак-Мак отмечает, что «экономическая безопасность - это состояние наиболее эффективного использования всех видов ресурсов в целях предотвращения (нейтрализации, ликвидации) угроз и обеспечения стабильного функционирования предприятия в условиях рыночной экономики».

Итак, экономическая наука предлагает несколько определений экономической безопасности организации. Встречаются и другие близкие к цитируемым определения экономической безопасности предприятия -это система, обеспечивающая возможность предупреждения и в итоге нейтрализации различных угроз, защищающая экономические интересы предприятия и не допускающая ущерб в размерах, выше критического предела.
Следует отметить, что в этих определениях основные методологические положения теории экономической безопасности соблюдены. Авторы исходят из того, что экономическая безопасность – это система. Во всех определениях присутствует целевая установка этой системы – предотвращение или ликвидация возможных угроз. Но возможно, дополнение и уточнение высказанных определений.

Обобщая цитируемые определения, следует отметить, что экономическая безопасность предприятия – это состояние предприятия, при котором: ему не угрожает опасность, сохраняется его независимость, надежность, целостность, оно защищенно от опасностей, угроз. Это означает, что предприятие в состоянии решить стоящие перед ним задачи, а в случае возникновения непредвиденных обстоятельств, опасностей или угроз в состоянии защититься или восстановить свою работоспособность. 
Главная цель экономической безопасности предприятия - обеспечить его устойчивое и максимально эффективное функционирование в настоящем и высокий потенциал развития и роста предприятия в будущем.

Классифицируют факторы риска по разным признакам.
В зависимости от сферы возникновения различают внутренние и внешние факторы. Внешние - не связанны с производственной деятельностью предприятия. Они возникают за пределами предприятия из-за изменений окружающей среды и могут нанести предприятию ущерб. Предприятие не способно воздействовать на них, оно приспосабливается к ним. Группу факторов, оказывающих влияние на платежеспособность предприятия, составляют: ориентированность спроса на импорт, инфляция издержек, противоречивая государственная финансовая политика, налоговая нагрузка, недофинансирование и др. 

Внутренние факторы связаны с хозяйственной деятельностью предприятия, его персонала. Внутренние факторы экономической безопасности предприятия - это факторы, возникшие непосредственно в сфере хозяйственной деятельности предприятия и оказывающим дестабилизирующее воздействие на финансы предприятия. К ним относят: дисбаланс функционально-управленческого аппарата, неконкурентоспособность продукции, неинтенсивный маркетинг, нерентабельность бизнеса, износ основных средств, неоптимальные долги и запасы, раздробленность уставного капитала. Кроме этого: выбор ненадежных партнеров и инвесторов, недостатки в тактическом и стратегическом планировании, неверная оценка возможностей предприятия и др. 

По возможности прогнозирования факторы: предсказуемые и непредсказуемые. Предсказуемые возникают в определенных условиях, известны из опыта хозяйственной деятельности, своевременно выявлены и обобщены экономической наукой.

В зависимости от источника возникновения опасности и угрозы факторы делят на объективные и субъективные. 

В зависимости от субъективной обусловленности негативных воздействий на экономическую безопасность предприятия подразделяют на: объективные негативные воздействия, возникающие без участия и помимо воли организации или ее служащих; субъективные негативные воздействия, возникающие как следствие неэффективной работы организации и целом и ее работников.

Источниками негативных воздействий являются осознанные или неосознанные действия людей, организаций, в том числе органов государственной власти, международных организаций или предприятий-конкурентов, форс-мажорные обстоятельства и т.д.

В зависимости от возможности предотвращения выделяют факторы форс-мажорные и не форс-мажорные. Первые отличаются непреодолимостью воздействия (войны, катастрофы, чрезвычайные бедствия) и заставляют решать и действовать вопреки намерению. Вторые можно предотвратить своевременными и правильными действиями. 

По вероятности наступления все деструктивные факторы (появление зоны риска, вызов, опасность, угроза) делят на явные, реально существующие, видимые и латентные, скрытые, тщательно замаскированные, трудно обнаруживаемые. Проявляются внезапно. Для их отражения потребуется принятия срочных мер, дополнительных усилий и средств.

Опасности и угрозы классифицируются по объекту посягательства: персоналу, имуществу, информации, технологиям, деловому реноме и т. д. 

Факторы, влияющие на результаты хозяйственной деятельности предприятия - это наличие местных сырьевых и энергетических ресурсов, развитие транспортных и других коммуникаций, наполняемость рынка, состояние конкурентов, наличие свободных трудовых ресурсов, уровень их профессиональной подготовленности, уровень социальной и политической напряженности, ориентировка населения на производительный труд, его платежеспособность и многие другие. 

Различные факторы своим влияние могут ослаблять финансовую устойчивость предприятия и снижать его платежеспособность, а, следовательно, и понижать уровень экономической безопасности, особенно, если влияние внутренних факторов дополняется взаимодействием с внешними и наоборот.

Таким образом, исследования показывают, что проблема экономической безопасности остается актуальной и в наше время. Без ее решения невозможно рассчитывать на дальнейшее позитивное развитие российской экономики. 
1.2 ФИНАНСОВАЯ УСТОЙЧИВОСТЬ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ

Повышение устойчивости предприятий и обеспечение их устойчивого развития относятся к числу наиболее важных экономических проблем. На финансовую устойчивость влияют различные причины - и внутренние, и внешние: производство и выпуск дешевой, пользующейся спросом продукции, прочное положение предприятия на торговом рынке, высокий уровень материально-технической оснащенности производства и применение передовых технологий, налаженность экономических связей с партнерами, ритмичность кругооборота средств, эффективность хозяйственных и финансовых операций, малая степень риска в процессе осуществления производственной и финансовой деятельности и т.д. такое разнообразие причин обусловливает разные грани самой устойчивости, которая применительно к предприятию может быть общей, финансовой, ценовой и т.д., а в зависимости от факторов, влияющих на нее - внутренней и внешней. Внутренняя устойчивость предприятия - это такое состояние материально-вещественной и стоимостной структуры производства и реализации продукции, и такая ее динамика, при которой обеспечивается стабильно высокий результат функционирования предприятия. В основе достижения внутренней устойчивости лежит принцип активного реагирования на изменение внутренних и внешних факторов. Внешняя по отношению к предприятию устойчивость определяется стабильностью экономической среды, в рамках которой осуществляется деятельность предприятия. Она достигается соответствующей системой управления рыночной экономикой в масштабах всей страны. Выделяют еще так называемую унаследованную устойчивость, которая определяется наличием известного запаса прочности, защищающего предприятие от неблагоприятных дестабилизирующих факторов. Общая устойчивость предприятия в условиях рынка требует прежде всего его стабильного получения выручки, причем достаточной по своим размерам, чтобы расплатиться с государством, поставщиками, кредиторами, работниками и др. одновременно для развития предприятия необходимо, чтобы после совершения всех расчетов и выполнения всех обязательств у него оставалась прибыль, позволяющая развивать производство, модернизировать его материально-техническую базу, улучшать социальный климат и др. другими словами, общая устойчивость предприятия предполагает прежде всего такое движение денежных потоков, которое обеспечивает постоянное превышение поступления средств (доходов) над их расходованием (затратами). Своеобразным зеркалом стабильно образующегося превышения доходов над расходами является финансовая устойчивость. Она отражает такое состояние финансовых ресурсов, при котором предприятие, свободно маневрируя денежными средствами, способно путем эффективного их использования обеспечить бесперебойный процесс производства и реализации продукции, а также затраты по его расширению и обновлению. Определение границ финансовой устойчивости предприятий относится к числу наиболее важных экономических проблем, ибо недостаточная финансовая устойчивость может привести к неплатежеспособности предприятий и отсутствию у них средств для развития производства, а избыточная - будет препятствовать развитию, отягощая затраты предприятия излишними запасами и резервами. Следовательно, финансовая устойчивость должна характеризоваться таким состоянием финансовых ресурсов, которое соответствует требованиям рынка и отвечает потребностям развития предприятия. Финансовая устойчивость является главным компонентом общей устойчивости предприятия. Формируя задачу создания нового механизма управления предприятиями, который бы обеспечивал их функционирование в рамках устойчивого развития, прежде всего, следует уяснить сущность понятий «устойчивость» и «развитие».

Развитие - это переход на новый уровень, формирование новых целей, становление новых систем, структурных характеристик. Развитие означает рост, расширение улучшение совершенствование. 
Термин «развитие» часто употребляют в сочетаниях, например развитие предприятия, развитие организации, развитие города. В содержательном плане под ним чаще всего подразумевается экономическое развитие. Количественные характеристики такого развития говорят об экономическом росте. Наряду с чисто экономическими характеристиками (например, прибыль, рентабельность, чистый доход) рассматриваются социальные параметры развития (уровень доходов, медицинского обеспечения, образования), которые становятся полноправными показателями оценивающими степень развития страны, города, предприятия. Развитие можно определить как необратимое, направленное, закономерное изменение материальных и идейных образов. 
Необратимость развития следует понимать как противоположность обратимости, то есть цикличности, воспроизводству постоянных системных функций. Данное состояние системы еще принято обозначать как функционирование, то есть такая деятельность предприятия, в которой роль элементов его производственной системы ограничивается лишь той функцией, которую они исполняют с неизменной цикличностью. Отсюда управление функционированием какого-либо предприятия включает: диспетчеризацию, управление запасами, управление материальными потоками, технологический контроль и прочее. Иначе говоря, управление функционированием - это расстановка людей по определенным рабочим местам, обеспечение их средствами производства, предметами труда. Цель управления функционированием предприятия - обеспечить нахождение всех элементов производства в нужном месте и в нужное время. При этом ставилась задача как можно больше произвести товаров данного потребляемого вида с экономической выгодой для предприятия. Однако сегодня, когда ученые выделяют новый этап в развитии общества - постиндустриальный, одного эффективного функционирования, обеспечивающего, успешное выживание предприятия на рынке, оказалось недостаточно, поскольку на смену количеству производимых благ пришли новые измерители - качество этих самых благ и их разнообразие. Для решения же данной проблемы одного функционирования недостаточно. Потребовалось еще и развитие предприятия, то есть изменение его, причем не любого, а направленного. Развитие всегда имеет направленность, определяемое целью или системой целей. Если эта направленность положительная, социально полезная, то говорят о прогрессе или устойчивом развитии, если она отрицательная, то это регресс. И, наконец, развитие - это явление закономерное, поскольку в противном случае новая система была бы просто явлением случайным. 
Таким образом, в результате развития, то есть необратимых изменений, целевой направленности и закономерности возникает новое качество, новое состояние системы, которое выступает как изменение его состава или структуры. В качестве характеристики устойчивости следует рассматривать способность предприятия сохранять определенный уровень выполнения цели или заданную эффективность при изменении различных факторов внутренней и внешней среды. Вследствие чего, устойчивое развитие предприятия воспринимается как динамическое состояние организации, характеризующиеся стабильностью достижения положительного эффекта о реализации предприятием основных форм деятельности и являющиеся следствием и характеристикой качества принимаемых управленческих решений. 
Ю.П. Алексеев и Б.Е. Шпилев дали следующее определение понятия «устойчивость». Устойчивость - это одно из фундаментальных свойств материальных и нематериальных систем выполнять функции в условиях действия разнообразных, подчас разнонаправленных факторов, причин и обстоятельств. Устойчивость объективно связана с активным преодолением не благоприятных, в том числе случайных вариаций среды. 
Устойчивость проявляется одновременно как неизменность и как изменчивость. Применительно к ситуации кризиса - как выживание и достижение в последующем поступательного прогресса, по крайней мере, в основных сферах жизнедеятельности. Устойчивость является регулируемой, имеет объективные и субъективные механизмы, алгоритмы и технологии. Развитой формой организации может считаться такая, при которой системы способны саморегулироваться, самоуправляться, самосовершенствоваться и саморазвиваться. На каждом качественно новом этапе задачи поддержания устойчивости воспроизводятся все более масштабно, требуют для своего разрешения возрастающих усилий. 
По нашему мнению устойчивость можно рассматривать как способность социально-экономической системы (организации, предприятия) сохранять в условиях изменяющейся внешней среды внутрисистемные связи, стабилизирующие ее в целом; самостоятельно перестраивать свою внутреннюю структуру при сохранении целостности и функций (внешних и внутренних). В режиме устойчивого функционирования предприятия производственная сфера, если она своевременно подвергается необходимой модернизации, не является источником экономического неблагополучия как для коллектива предприятия и его собственников, так и для смежников и потребителей продукции. В кризисные периоды на предприятие воздействует множество случайных факторов, которые представляют опасность для потенциала предприятия (производственного, технологического, научно-технического и кадрового) как главного фактора жизнедеятельности предприятия, его возможностей. Ведь промышленное предприятие, являясь основным структурообразующим элементом экономики, выполняет не только производственную функцию, но и дает средства к существованию многих людей, связанных с ним, то есть несет определенную социальную нагрузку и ответственность. Учитывая многообразие факторов внешней и внутренней среды, влияющих на устойчивое развитие промышленного предприятия, их постоянное усиление и меняющиеся приоритеты в связи с изменяющимися условиями развития общества, считаем целесообразным рассматривать устойчивое развитие предприятия как сложное социально-экономическое понятие. Стабильность функционирования предприятия, финансово-коммерческий успех, прогрессивное научно-техническое и социальное развитие определяются экономической и социальной устойчивостью предприятия. Предлагается следующее определение экономической и социальной устойчивости предприятия. Экономическая устойчивость - состояние деятельности предприятия, характеризующееся устойчивыми экономическими показателями, которые изменяются в допустимых пределах под воздействием возмущающих факторов внешней и внутренней среды. 
Социальная устойчивость - состояние деятельности предприятия, характеризующееся устойчивыми социальными показателями, положительно влияющими на социально-экономическую ситуацию в обществе и изменяющимися в допустимых пределах под воздействием возмущающих факторов внешней и внутренней среды. Устойчивость характеризует состояние объекта по отношению к внешним на него воздействиям. Более устойчивым является такое состояние объекта, которое при равных по силе внешних воздействиях и внутренних сдвигах подвержено меньшим изменениям, отклонениям от прежнего положения. Условием обладания устойчивости к внешним воздействиям являются внутренние свойства самого объекта, то есть основа устойчивости заложена внутри самого объекта. Для того чтобы повысить его устойчивость к воздействию различных факторов, необходимо, прежде всего, совершенствовать сам объект изнутри. К факторам внешней среды предлагается отнести такие, как политическая ситуация, состояние экономики, национальный менталитет, органы государственной и местной власти, действующее законодательство, научно-технический прогресс, ресурсное обеспечение, потребители, партнеры и конкуренты, чрезвычайные ситуации природного характера, экологическая обстановка, криминальные структуры. К факторам внутренней среды - организация управления, производство, НИОКР, финансы, маркетинг, персонал, чрезвычайные ситуации техногенного характера. Из всех перечисленных факторов, оказывающих влияние на устойчивое развитие предприятия в условиях переходного периода, нами особо выделяются такие, как экономическая политика государства, недобросовестные конкуренты и партнеры, криминальные структуры. В нынешних экономических условиях широкое распространение приобретают нестандартные методы ведения конкурентной борьбы, часто выходящие за пределы действия законодательства. Нецивилизованная конкуренция осуществляется в форме экономического шпионажа, коррупции, лживой рекламы, компрометации отдельных сотрудников и фирм в целом, фальсификации и подделки продукции конкурентов, манипулирования с деловой отчетностью для получения различных финансовых выгод и, наконец, посредством прямого обмана, грабежа, нанесения материального ущерба, психологического и физического подавления (вплоть до убийства). Объектами интереса со стороны конкурентов выступают как предприятия, так и отдельные цеха, технологические линии, станочный парк, технологическая оснастка и т. п., сведения о которых могут характеризовать состояние производства, позволяют оценить качество выпускаемой продукции, уровень издержек производства, его производственные мощности и другие параметры и характеристики, связанные не только с производством, но и его организационными особенностями и финансовым положением. Результаты исследования показывают; что в современных условиях информация играет решающую роль как в процессе экономического развития, так и в ходе конкурентной борьбы. В связи с этим становится реальностью промышленно-экономический шпионаж - сфера тайной деятельности по добыванию информации, содержащей коммерческую тайну, охватывающая все стороны деятельности предприятия. По экспертным оценкам, на долю экономического шпионажа приходится 60 % потерь предприятия от недобросовестной конкуренции. В условиях жесткой конкурентной борьбы и быстро меняющейся ситуации на рынке, предприятия должны не только концентрировать внимание на внутреннем состоянии дел, но и вырабатывать долгосрочную стратегию, которая позволяла бы им поспевать за изменениями, происходящими в их окружении. Стратегическое управление в каждый момент фиксирует, что предприятие должно делать в настоящем, чтобы достичь желаемых целей в будущем, исходя из изменяющейся ситуации во внешней и внутренней среде. Стратегическое управление, нацеленное на стабильное, устойчивое развитие предприятия, можно рассматривать как динамическую совокупность взаимосвязанных управленческих процессов: определение миссии и стратегических целей, анализ внешней и внутренней среды, определение стратегии развития предприятия, разработка функциональных стратегий и стратегических планов, их выполнение, контроль и оценка выполнения. Обеспечение устойчивого развития предприятия должно сопровождаться постоянной диагностикой хозяйственной деятельности, позволяющей определить и сопоставить величину устойчивого развития. Именно на этой основе предприятие сможет выработать или скорректировать стратегию деятельности, определяющую его устойчивое развитие. Соотнося определение устойчивого развития предприятия с понятием экономической и социальной устойчивости, сформирована система векторных (сложных) критериев, которые положены в основу методики оценки устойчивого развития предприятия. К основным из них можно отнести: 
1. Критерий финансовой устойчивости, характеризующий состояние финансовых ресурсов предприятия и эффективность их использования в результате финансово-хозяйственной деятельности. 
2. Критерий устойчивости рентабельности, характеризующий прибыльность деятельности предприятия. 
3. Критерий устойчивости деловой активности, характеризующий использование предприятием предоставляемых рынком возможностей.

4. Критерий технико-технологической устойчивости, характеризующий технический и технологический уровень развития предприятия. 
5. Критерий организационной устойчивости, характеризующий эффективность организации функционирования предприятия.

6. Критерий устойчивости численности персонала, характеризующий движение персонала на предприятии.

7. Критерий устойчивости налоговых выплат, характеризующий состояние с выплатой налоговых платежей.

8. Критерий устойчивости материальных стимулов персонала, характеризующий материальную удовлетворенность работников предприятия. 
В нашей работе основное внимание будет уделено рассмотрению первого критерия.

В различных областях науки и техники существует три концептуальных модели устойчивости: 
1. Имеется некоторое равновесие, в котором находится система. В некий момент времени ее выводят из этого состояния и затем предоставляют самой себе. Если система стремиться в это состояние, все более и более приближаясь к нему, то считается, что равновесие устойчивое.

2. Состояние системы считается устойчивым, если при некоторых начальных возмущениях система и все последующее время остается в определенной близости от этого состояния.

3. Требуется лишь ограниченность траекторий, то есть необходимо, чтобы система не выходила за пределы некоторой области.

Считается, что для предприятий применим второй подход, так как практически ни одно предприятие не сможет повторить свой производственный цикл с достижением одних и тех же результатов (прибыли). 
В условиях рыночной экономики под устойчивостью предприятия понимают чаще всего его финансовую устойчивость, выражающую меру или степень соответствия результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия объективным потребностям и условиям его функционирования в неравновесной рыночной среде.

Возможны четыре типа финансовой устойчивости: 
1. Абсолютная устойчивость финансового состояния. Она задается условием: ЗЗ < СО + КК, (1) 
где ЗЗ - запасы и затраты предприятия; 
СО - собственные оборотные средства предприятия; 
КК- краткосрочные кредиты банков.

2. Нормальная устойчивость финансового состояния предприятия, которой гарантируется его платежеспособность.

ЗЗ = СО + КК. (2)

3. Неустойчивое финансовое состояние, когда нарушается платежеспособность, тем не менее, сохраняется возможность восстановления равновесия за счет источников пополнения собственных оборотных средств: 
ЗЗ = СО + КК + ПО, (3) 
где ПО - источники пополнения собственных оборотных средств (резервный фонд, фонд накопления).

Финансовое состояние, при котором сохраняется возможность восстановления равновесия, считается таковым, когда величина привлекаемых для формирования запасов краткосрочных кредитов и заемных средств не превышает суммарной стоимости производственных запасов и готовой продукции (наиболее ликвидной части запасов).

4. Кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства, поскольку в данной ситуации запасы превышают сумму собственных средств, краткосрочных кредитов и дополнительных источников, и эти источники средств не покрывают даже кредиторской задолженности и просроченных ссуд. В запасах заморожены и не могут быть высвобождены использованные оборотные средства, кредиты банков и дополнительные источники (прибыль и другие фонды), и начать новый производственный цикл невозможно. Тип финансовой устойчивости определяется по формуле: 
ЗЗ > СО + КК + ПО. (4) 
Финансовая сторона деятельности предприятия является одним из основных критериев его конкурентного статуса. На базе финансовой оценки делаются выводы об инвестиционной привлекательности того или иного вида деятельности и определяется кредитоспособность предприятия. 
Перед финансовыми службами предприятия ставятся задачи по оценки финансового состояния и разработке мер по повышению финансовой устойчивости. 
Финансовое состояние в общих чертах обусловлено степенью выполнения финансового плана и мерой пополнения собственных средств за счет прибыли и других источников, если они предусмотрены планом, а также скоростью оборота производственных фондов и особенно оборотных средств. Таким образом, хорошо организованное финансовое планирование, базирующееся на анализе финансовой деятельности, служит залогом хорошего финансового состояния.

Финансовая устойчивость предприятия - это независимость его в финансовом отношении и соответствие состояние активов и пассивов компании задачам финансово-хозяйственной деятельности. 
В практике обобщающим показателем финансовой устойчивости предприятия компании является излишек или недостаток средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат. Это по сути дела абсолютная оценка финансовой устойчивости.

Соотношение стоимости запасов и величин собственных и заемных источников их формирования - один из важнейших факторов устойчивости финансового состояния предприятия. Степень обеспеченности запасов источниками формирования выступает в качестве причины той или иной степени текущей платежеспособности (или неплатежеспособности) организации. 
Основной проблемой обеспечения устойчивого развития промышленного предприятия является отсутствие стройной концепции и опирающейся на нее методологии управления ресурсами производственных систем, входящих в состав предприятия, обеспечивающей привидение их структуры в соответствие с состоянием внешнего окружения предприятия.

В связи с этим необходима разработка стратегий устойчивого развития. Очевидно, что в нынешнем состоянии такая стратегия для большинства предприятий должна носить ярко выраженный антикризисный характер.

В условиях тоталитарной экономики устойчивость производственно- экономических структур достигалась, в основном, внешними факторами, то есть любые или почти любые дестабилизационные процессы гасились извне. Причем механизм приведения системы в стабильное состояние могли быть самыми различными: дополнительная ресурсная поддержка, корректировка планов, административная реорганизация производства и др. Это не значит, что проблемы устойчивости предприятия не существовало. Она перемещалась на отраслевой, региональный и государственный уровень.

Устойчивое развитие и просто функционирование любой социально-экономической системы невозможно без наличия различных материальных средств. Поэтому финансово-хозяйственная деятельность приобретает одно из первостепенных значений, как основной источник поступления денежных средств.

Финансово-хозяйственная деятельность определяет финансовое состояние предприятия, его возможности устойчивого развития, собственный потенциал преодоления кризисных ситуаций. Она выступает важным инструментом антикризисного управления. Ее эффективность обеспечивает финансовую устойчивость предприятия, что повышает его инвестиционную привлекательность и, следовательно, дает дополнительные средства для выхода из кризиса и дальнейшего развития.

Финансово-хозяйственная деятельность должна строиться на принципах эффективного размещения средств, максимального использования собственных оборотных средств, снижения себестоимости продукции.

Поскольку положительным фактором финансовой устойчивости является наличие источников формирования запасов, а отрицательным фактором - величина запасов, то основными способами выхода из неустойчивого и кризисного финансовых состояний (ситуации 3 и 4) будут: пополнение источников формирования запасов и оптимизация их структуры, а также обоснованное снижение уровня запасов.

Наиболее безрисковым способом пополнения источников формирования запасов следует признать увеличение реального собственного капитала за счет накопления нераспределенной прибыли или за счет распределения прибыли после налогообложения в фонды накопления при условии роста части этих фондов, не вложенной во внеоборотные активы. Снижения уровня запасов происходит в результате планирования остатков запасов, а также реализации неиспользованных товарно-материальных ценностей. Углубленный анализ состояния запасов выступает в качестве составной части внутреннего анализа финансового состояния, поскольку предполагает использование информации о запасах, не содержащейся в бухгалтерской отчетности и требующей данных аналитического учета.

Таким образом, финансовая устойчивость является важнейшей характеристикой финансово-экономической деятельности предприятия в условиях рыночной экономики. Если предприятие финансово устойчиво, то оно имеет преимущество перед другими предприятиями того же профиля и привлечений инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков и в подборе квалифицированных кадров. Наконец, оно не вступает в конфликт с государством и обществом, так как выплачивает своевременно налоги в бюджет, взносы в социальные фонды, заработную плату - рабочим и служащим, дивиденды - акционерам, а банкам гарантирует возврат кредитов и уплату процентов по ним. 
Чем выше устойчивость предприятия, тем более оно независимо от неожиданного изменения рыночной конъюнктуры и, следовательно, тем меньше риск оказаться на краю банкротства.

	


1.3 ПОКАЗАТЕЛИ ОЦЕНКИ УРОВНЯ ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ КАК ФАКТОРА ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ
 Состояние финансовой безопасности организации характеризуют многие показатели, которые можно, исходя, из их назначения объединить в следующие четыре группы.

1. Показатели платежеспособности: коэффициент заемоспособности; коэффициент абсолютной ликвидности; промежуточный коэффициент покрытия; общий коэффициент покрытия.

2. Показатели финансовой устойчивости: коэффициент собственности (независимости); доля заемных средств; соотношение заемных и собственных средств.

3. Показатели деловой активности: общий коэффициент оборачиваемо-сти; скорость оборота; оборачиваемость собственных средств.

4. Показатели рентабельности: имущество предприятия; собственные средства; производственные фонды; долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения; собственные и долгосрочные заемные средства; норма балансовой прибыли; чистая норма прибыли.

Таким образом, в плане улучшения финансовых показателей работы предприятия, так и в отношении перспективных для развития предприятия проектов необходима единая система анализа и оценки данных по состоянию обеспечения всех отчетных данных её финансово-хозяйственной деятельности: - параметры деятельности предприятия, предшествующие банкротству или обеспечивающие интенсивное развитие предприятие; 

- наличие реальной возможности восстановить (либо утратить) свою платежеспособность в течение определенного периода; 

- причины финансовой неустойчивости предприятия, приведшие к ее неплатежеспособности; 

- состояние ликвидности активов предприятия и их структуры. 
В международной практике и в настоящее время в практике прогрессивных российских фирм проводят относительную оценку финансовой устойчивости организации с помощью финансовых коэффициентов. Финансовая устойчивость по этой методике характеризуется:  соотношением собственных и заемных средств;  темпами накопления собственных источников;     соотношением  долгосрочных и краткосрочных обязательств; обеспечением материальных оборотных средств собственными источниками. Для оценки финансовой устойчивости предприятия применяется набор или система коэффициентов. Таких коэффициентов очень много, они отражают разные стороны состояния активов и пассивов предприятия. В связи с этим возникают сложности в общей оценке финансовой устойчивости. Кроме того, почти не существует каких-то единых нормативных критериев для рассмотренных показателей. Их нормативный уровень зависит от многих факторов: отраслевой принадлежности предприятия, условий кредитования. Сложившейся структуры источников средств, оборачиваемости оборотных активов, репутации предприятия и т.д. Поэтому приемлемость значений коэффициентов, оценка их динамики и направлений изменения могут быть установлены только для конкретного предприятия,  учетом условий его деятельности. Возможны некоторые сопоставления по предприятиям одинаковой специализации, но они очень ограничены. Необходимо учитывать также, что некоторые коэффициенты, содержащиеся в перечне, дают повторную информацию о финансовой устойчивости, а другие функционально связаны между собой. Видно, что большое количество коэффициентов служит для оценки с разных сторон структуры капитала предприятия. Для оценки этой группы коэффициентов есть один критерий, универсальный по отношению ко всем предприятиям: владельцы предприятия предпочитают разумный рост доли заемных средств; наоборот, кредиторы отдают предпочтение предприятиям, где велика доля собственного капитала, то есть выше уровень финансовой автономии. Проанализировав достаточно большой набор имеющихся коэффициентов финансовой устойчивости, можно ограничиться следующими семи показателями: 

1)     коэффициент соотношения заемных и собственных средств; 

2)     коэффициент долга;

3)     коэффициент автономии;

4)     коэффициент финансовой устойчивости;

5)     коэффициент маневренности собственных средств;

6)     коэффициент устойчивости структуры мобильных средств;

7)     коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными

источниками финансирования. В настоящее время на страницах  экономических журналов дискутируются вопросы о количестве коэффициентов, используемых в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятий. Высказывается мнение, что их чересчур много. Следует учесть, что кроме большого количества коэффициентов ликвидности и устойчивости исчисляются коэффициенты рентабельности, оборачиваемости оборотных средств, фондоотдачи. Вышеизложенный перечень показателей  убеждает, что он действительно может быть продолжен, так как далеко не все возможные соотношения разделов и статей бухгалтерского баланса в нём охвачены. Вместе с тем ясно, что спор о количестве показателей, которыми следует ограничиться, не может найти решения до тех пор, пока заинтересованные стороны не придут к убеждению, что показатели для оценки финансового состояния предприятия должны представлять собой не набор, а систему, то есть не противоречить друг другу, не повторять друг друга, не оставлять «белых пятен» в деятельности предприятий. Из названных семи  коэффициентов только три имеют универсальное применение независимо от характера деятельности и структуры активов и пассивов предприятия: коэффициент соотношения  заемных и собственных средств, коэффициент маневренности собственных средств и коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками финансирования. При анализе финансового состояния применяют комплекс следующих показателей финансовой устойчивости предприятия:  Коэффициент финансового риска (коэффициент задолженности, соотношения заемных и собственных средств, рычага) – это отношение заемных средств к собственным средствам. Он показывает, сколько заемных средств предприятие привлекло на рубль собственных. Кфр=ЗС/СС, где   Кфр – коэффициент финансового риска; ЗС –  заемные средства. Оптимальное значение этого показателя, выработанное западной практикой – 0,5. Считается, что если значение его превышает единицу, то финансовая автономность и устойчивость оцениваемого предприятия достигает критической точки, однако все зависит от характера деятельности и специфики отрасли, к которой относится предприятие. Рост показателя свидетельствует об увеличении зависимости предприятия от внешних финансовых источников, то есть, в определенном смысле, о снижении финансовой устойчивости  и нередко затрудняет возможность получения кредита. При расчете нормального уровня коэффициента соотношения заемных и собственных средств нужно принимать во внимание качественную структуру и скорость оборачиваемости материальных оборотных средств и дебиторской задолженности. Если дебиторская задолженность оборачивается быстрее материальных оборотных средств, это означает достаточно высокую интенсивность поступления денежных средств на счета предприятия, а в итоге – увеличение собственных средств; при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и ещё более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения заемных и собственных средств может превышать единицу. Установлено нормативное значение данного коэффициента – соотношение должно быть меньше 0,7. Превышение указанной границы означает зависимость предприятия от внешних источников средств, потерю финансовой устойчивости.  Коэффициент долга (индекс финансовой напряженности) – это отношение заемных средств к валюте баланса:  Кд=ЗС/Вб где  Кд – коэффициент долга; Вб – валюта баланса. Международный стандарт (европейский) до 50%. Тенденцию нормальной финансовой устойчивости подтверждает и коэффициент долга: если доля заемных средств в валюте баланса снижается, то налицо тенденция укрепления финансовой устойчивости предприятия, что делает его более привлекательным для деловых партнеров. Нормативное значение коэффициента привлеченного капитала должно быть меньше или равно 0,4. Коэффициент автономии (финансовой независимости) – это  отношение собственных средств к валюте баланса предприятия:      Ка = СС / Вб, где   Ка – коэффициент автономии. Поэтому показателю судят, насколько предприятие независимо от заемного капитала. Коэффициент автономии является наиболее общим показателем финансовой устойчивости предприятия. В зарубежной практике существуют различные точки зрения относительно порогового значения этого показателя. Наиболее распространенная точка зрения: 60%. В предприятие с высокой долей собственного капитала кредиторы более охотно вкладывают средства, представляют более выгодные условия кредитования. Но стандартной (нормальной, нормативной) доли собственного капитала, единой для всех предприятий, отраслей, стран указать нельзя. В Японии, например, доля собственного капитала в среднем на 50% ниже, чем в США (доля заемного капитала около 80%). Причина этого различия в источниках заемного капитала. В Японии это банковский капитал, в США – средства населения. Высокая доля заемного капитала японской фирмы свидетельствует о доверии банков, а значит о её надежности. Для населения, наоборот, снижение доли собственного капитала – фактор риска. На долю собственного капитала в активах влияет также характер реализуемой фирмой финансовой политики. Фирма с агрессивной политикой всегда увеличивает долю заемного капитала. Солидные  компании снижают риск, увеличивают долю собственных средств в активах. В практике российских и зарубежных фирм используется несколько разновидностей этого показателя (доля заемных средств в активах, отношение собственных средств к заёмным и другие). Каждый из них в той или иной форме отражает структуру капитала фирмы по источникам его формирования. Таким образом, оптимальное значение данного коэффициента – 50%, то есть желательно, чтобы сумма собственных средств была больше половины всех средств, которыми располагает предприятие. В этом случае кредиторы чувствуют себя спокойно, сознавая, что весь заемный капитал может быть компенсирован собственностью предприятия. Рост этого коэффициента говорит об усилении финансовой устойчивости предприятия.  Коэффициент финансовой устойчивости – это отношение итога собственных и долгосрочных заемных средств к валюте баланса предприятия (долгосрочные займы правомерно присоединяются к собственному капиталу, так как по режиму их использования они похожи):   Кфу = ПК / Вб, где где КФУ – коэффициент финансовой устойчивости. Долгосрочные заемные средства (включая долгосрочные кредиты) вполне правомерно присоединить к собственным средствам предприятия, поскольку по режиму их использования они приближаются к собственным источникам. Поэтому кроме расчета коэффициентов финансовой устойчивости и независимости предприятия анализируют структуру его заемных средств: большой удельный вес в ней долгосрочных кредитов является признаком устойчивого финансового состояния предприятия. Оптимальное значение этого показателя составляет 0,8-0,9.  Коэффициент маневренности собственных источников – это отношение  его собственных оборотных средств к сумме источников собственных средств:  Км = (СС-ВА-У)/СС, где Км – коэффициент маневренности собственных источников. Коэффициент маневренности собственных источников, показывает величину собственных оборотных средств, приходящихся на 1 руб. собственного капитала. Этот показатель по своей сути близок к показателям ликвидности. Однако он дополняет и существенно повышает информативность первого показателя. Коэффициент маневренности собственных источников  указывает на степень мобильности (гибкости) использования собственных средств, то есть, какая часть собственного капитала не закреплена в ценностях иммобильного  характера и дает возможность маневрировать средствами предприятия. Обеспечение собственных текущих активов собственным капиталом является гарантией устойчивой кредитной политике. Высокое значение коэффициента маневренности положительно характеризует финансовое состояния компании, а также убеждает в том, что управляющие предприятием проставляют  достаточную гибкость  в  использовании собственных средств. Некоторые авторы считают оптимальным значение этого показателя, равное 0,5. Однако этот  предполагаемый критерий может  быть взят под сомнения. Уровень коэффициента маневренности зависит от характера деятельности предприятия: в фондоемких производствах его нормальный уровень должен быть ниже, чем в материалоемких (так как в фондоемких значительная часть собственных средств является источником покрытия основных производственных фондов). С финансовой точки зрения, чем выше коэффициент маневренности, тем лучше финансовое состояние. В числителе показателя – собственные оборотные средства, поэтому в целом улучшение состояния оборотных средств зависит от опережающего роста суммы собственных оборотных средств по сравнению с ростом собственных источников средств. Зависимость можно определить и исходя из того, что собственных оборотных средств у предприятие тем больше, чем меньше основных средств и внеоборотных активов приходится на рубль источников собственных средств. Понятно, что стремиться к уменьшению основных средств и внеоборотных активов (или к относительно медленному  их росту) не всегда целесообразно. Установлено нормативное значение данного коэффициента: 0,2 – 0,5. Чем ближе значение показателя к верхней границе, тем больше возможностей финансового маневра у предприятия. Коэффициент устойчивости структуры мобильных средств – это отношение чистого оборотного капитала ко всему оборотному капиталу: К уст.мс.=(ОБ-КП)/ОБ, где К уст.мс. – коэффициент устойчивости структуры мобильных средств; ОБ – величина оборотных активов; КП – краткосрочные пассивы. Чистый оборотный капитал – это текущие активы, которыми располагает компания после погашения текущих обязательств. Стандарта по данному коэффициенту нет.  Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками – это отношение собственных оборотных средств к оборотным активам. Он показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных источников и не нуждаются в привлечении заемных: К СОС=  (СС-ВА-У)/ОБ, где Ксос – коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками. Установлено нормативное значение данного коэффициента: нижняя граница – 0,1. При показателе ниже  значения 0,1 структура баланса признается неудовлетворительной, а организация неплатежеспособной. Более высокая величина показателя (до 0,5) свидетельствует о хорошем финансовом состоянии организации, о её возможности проводить независимую финансовую политику. Некоторые авторы предлагают критерий данного показателя на уровне не ниже 0,6. Однако этот  предполагаемый критерий может  быть взят под сомнения. Уровень показателя обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами оценивается, прежде всего, в зависимости от состояния материальных запасов. Если их величина значительно выше обоснованной потребности, то собственные оборотные средства могут покрыть лишь часть материальных запасов, то есть показатель будет меньше единицы. Наоборот, при недостаточности у предприятия материальных запасов для бесперебойного осуществления деятельности, показатель может быть выше единицы, но это не будет признаком хорошего финансового состояния предприятия. В числителе показателя – собственные оборотные средства, поэтому в целом улучшение состояния оборотных средств зависит от опережающего роста суммы собственных оборотных средств по сравнению с ростом материальных запасов. Зависимость можно определить и исходя из того, что собственных оборотных средств у предприятия тем больше, чем меньше основных средств и внеоборотных активов приходится на рубль источников собственных средств. Понятно, что стремиться к уменьшению основных средств и внеоборотных активов (или к относительно медленному  их росту) не всегда целесообразно. Приведенная  таблица 1 дает сжатую и наглядную характеристику показателей финансовой устойчивости предприятия.

                              Таблица 1 Показатели финансовой устойчивости предприятия              

	№ п/п
	Показатель
	Характеристика
	Рекомендуемый критерий

	1.
	Коэффициент финансового риска
	Показывает сколько заемных средств компания привлекла на рубль собственных
	< 0,7



	2.
	Коэффициент долга
	Отношение заемных средств к валюте баланса
	< 0,4



	3.
	Коэффициент автономии
	Отношение собственных средств компании к валюте баланса
	> 0,5



	4.
	Коэффициент финансовой устойчивости
	Отношение итога собственных и долгосрочных заемных средств к валюте баланса

	0,8-0,9



	5.
	Коэффициент маневренности собственных источников
	Отношение собственных оборотных средств к сумме собственных источников
	0,5

	6.
	Коэффициент устойчивости структуры мобильных средств
	Отношение чистого оборотного капитала ко всему оборотному капиталу
	-

	7.
	Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками
	Отношение собственных оборотных средств  к оборотным активам
	> 0,1




Таким образом,  как уже отмечалось выше,  из семи коэффициентов финансовой устойчивости только три имеют универсальное применение: коэффициент соотношения  заемных и собственных средств Frlp: 
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 – сумма задолженности; Rp – собственные средства, коэффициент маневренности собственных средств  Fp: 
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где Rp – собственные средства; Rf – основные средства собственные  и коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками финансирования Fp: 
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где Rp – собственные средства; Rf – основные средства собственные.

. Но даже в пределах трех названных универсальных коэффициентов нетрудно заметить, что одни и те же факторы определяют их рост и снижение: коэффициент маневренности собственных средств и коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками имеют один и тот же числитель – собственные оборотные средства. Поэтому соотношение их уровня зависит от соотношения величины капитала и резервов и стоимости материальных оборотных активов. Соответственно динамика коэффициентов определяется при одной и той же динамике собственных оборотных средств лишь различиями в уровнях и направлениях изменения знаменателей – запасов и собственного капитала. Это не мешает им оставаться самостоятельными коэффициентами, однако на практике следует иметь в виду, что увеличение собственных оборотных средств приводит к повышению финансовой устойчивости сразу по двум критериям её оценки. В свою очередь, рост собственных оборотных средств – это результат, как правило, увеличения собственного капитала, а в некоторых случаях – и снижения стоимости внеоборотных активов. Увеличение собственного капитала при определенных условиях приводит и к снижению соотношения заемных  и собственных средств. Следовательно, три универсальных коэффициента финансовой устойчивости взаимосвязаны факторами, определяющими их уровень и динамику. Все они ориентируют предприятие на увеличение собственного капитала, при относительно меньшем росте внеоборотных активов, то есть на одновременное повышение мобильности имущества. При этом необходимо отметить, что  нельзя «слепо» переносить международные критерии из практики западных развитых стран в российскую практику. Необходимо работать над созданием критериальной базы в России, для чего нужно применять как статистические, так и аналитические методы, причем критерии должны быть дифференцированы по отраслям, видам деятельности, регионам и предприятиям. Расчет показателей финансовой устойчивости дает менеджеру часть информации, необходимой для принятия решения о целесообразности привлечения дополнительных заемных средств. Наряду с этим менеджеру важно знать, как компания может расти без привлечения источников финансирования.
ГЛАВА 2 АНАЛИЗ И ОЦЕНКА ЫИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ КАК ФАКТОРА ОБЕСПЕЧЕНИЯ  ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ  ЗАОР «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ»

2.1 АНАЛИЗ ОСНОВНЫХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЗАОР «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ»

Целлюлозно-бумажное производство - одна из значимых отраслей в структуре национальной экономики России, которая взаимосвязана с ведущими отраслями экономики, обеспечивает их устойчивое функционирование и наполнение потребительского рынка.

По общероссийскому классификатору видов экономической деятельности (ОКВЭД) целлюлозно-бумажное производство относится к разделу D. «Обрабатывающие производства», подраздел DE «Целлюлозно-бумажное производство», который включает в себя производство целлюлозы, древесной массы, бумаги, картона и изделий из них. Показано на рисунке 1.
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Рисунок 1 - Целлюлозно-бумажное производство

Отраслевая принадлежность предприятия: целлюлозно-бумажное производство. Организационно-правовая форма: Закрытые акционерные общества. Имеет свой товарный знак.
ЗАОр «Туринский ЦБЗ» - многофункциональный комплекс с развитыми технологическими потоками, занимающий ведущее место в целлюлозно-бумажной, лесной и деревообрабатывающей промышленности Урало-Сибирского региона.

Основные виды деятельности: производство продукции целлюлозно-бумажного производства; производство твердых древесноволокнистых плит; производство обоев; торгово-закупочная деятельность; лесозаготовительная деятельность; оказание промышленных, бытовых и платных услуг населению и предприятиям. 

Кроме этого, предприятие осуществляет заготовку и переработку древесины; ремонт технологического оборудования; выработку тепловой энергии; подготовку очищенной производственной воды, очистку промышленных стоков, заправку ГСМ собственного автотранспорта; эксплуатацию и ремонт собственного автотранспорта; эксплуатацию и ремонт зданий и сооружений.

Имеет собственный грузовой автотранспорт. Обеспечение электроэнергией осуществляется с Уральского энергокольца,  теплоэнергией от собственной котельной. Источником водоснабжения является река Тура. Имеются сооружения водоподготовки и очистки промышленных стоков. Предприятие обеспечивается древесным сырьем с помощью собственных лесозаготовок и поставок из леспромхозов Свердловской и Тюменской областей. Предприятие обладает собственными складами хранения сырья, химикатов, материалов и готовой продукции. 

В современных условиях рыночной экономики исключительно велика роль финансового состояния предприятия. Анализ его финансово-хозяйственной деятельности позволяет установить степень эффективности функционирования данного предприятия. 
Анализ основных показателей финансово-хозяйственной деятельности ЗАОр «Туринский ЦБЗ» произведен на основании бухгалтерской отчетности по данным ее бухгалтерского баланса (форма № 1) (в приложении А) и отчета о финансовых результатах (форма № 2) (в приложении Б) за 2011 - 2013 год, годового отчета за 2013 год. 

Уставный капитал предприятия по состоянию на 31.12.2013г. сформирован в сумме 32 074 848 руб., акции распределены между акционерами - работниками и иными акционерами. Номинал акции - 16 рублей. Количество акций – 2 060 928 штук. 

Переоценки основных средств в 2013 году не проводилось. Введены в эксплуатацию основные средства на сумму 5,439 млн.руб:

1. Транспортных средств – полуприцеп на 1228,8 тыс.руб., 
2. Автопогрузчики 2 штуки – 1 574,5 руб. 
3. Формирователь лотка для цеха переработки бумаги – 985,2 тыс. руб.
4. Насосная установка для цеха ДВП – 743,4 тыс.руб.
5. Принтер-аппликатор и паллетообмотчик для СГГ на сумму – 766,0 тыс.руб. 
6. Уравномер для химцеха – 95 тыс.руб.
7. Прочие - 46,2 тыс.руб.
В течение отчетного года продано 3 транспортных средства.

На конец отчетного периода предприятие имело финансовые вложения в дочернее Общество с ограниченной ответственностью «Кедр», доля в уставном капитале составляет 100%. Основным видом деятельности дочернего общества является выпуск строительных материалов – древесно-волокнистых плит облагороженных. Значение общества для ЗАОр «Туринский ЦБЗ» - дополнительный источник прибыли, увеличение объемов реализации. 
Базовая прибыль на акцию отражает часть прибыли отчетного периода, которая потенциально может быть распределена среди акционеров – владельцев обыкновенных акций. По результатам отчетного года получена базовая прибыль на акцию в сумме 11,24 рубля, по сравнению с прошлым годом снизилась на 58% или на 8,28 рубля. (Показана в таблице 1)

Таблица 1 - Прибыль на акцию 

	
	2013 год
	2012 год

	Чистая прибыль (нераспределенная прибыль / непокрытый убыток) отчетного года - строка 190 формы № 2, руб.
	21 294 174 
	39 215 383 

	Дивиденды по привилегированным акциям, руб.
	-
	-

	Средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении, штук
	1 893 905
	2 008 636

	Базовая прибыль (убыток), в рублях
	11,24
	19,52


В результате хозяйственной деятельности ЗАОр «Туринский ЦБЗ» за 2013 г. сумма реализации продукции, товаров и услуг составила 1 129 907 тыс. руб., по сравнению с прошлым годом снизилась на 2 667 тыс. руб. В тоже время себестоимость возросла на 36 572 тыс. руб. Прибыль от продаж сократилась на 39 240 тыс. руб.

В структуре реализации снижение выручки произошло за счет уменьшения прочих работ и услуг, в структуре себестоимости рост обусловлен увеличением себестоимости готовой продукции.

В связи с ограниченностью финансовых средств предприятие проводит сдержанную политику в области научно-технического развития. Затраты на осуществление научно-технической деятельности в анализируемом периоде не осуществлялись.

В 2013 году, как и в предыдущие годы, сохранена консервация основных средств, не используемых в производстве: кирпичного цеха, дрожжевого цеха, подсобного сельского хозяйства и бумажной фабрики. Стоимость законсервированных объектов незавершенного строительства в сумме 6 182 тыс. руб.; 

- стоимость незавершенного строительства производства санитарно-гигиенической бумаги и изделий из неё в сумме 194 143 тыс.руб.; 

- стоимость оборудования к установке, находящееся на складах 88918 тыс.руб., в т.ч. приобретенное для строительство производства санитарно-гигиенической бумаги и изделий из неё на сумму – 87 524 тыс.руб.

Запасы сырья и материалов за отчетный период возросли на 13 222 тыс. руб. В основном, по материально-производственным запасам увеличение вызвано ростом запасов древесного сырья, одежды, машин и вспомогательных материалов. В составе запасов вспомогательных материалов находятся материалы, которые в ближайшее время будут востребованы для производственного процесса и ремонта основных средств.

На конец 2013 года общий объем кредиторской задолженности предприятия составляет 390 млн. руб., по сравнению с началом года задолженность возросла на 173,4 млн.р., в том числе за счет роста краткосрочной задолженности на 26 млн.руб., роста долгосрочной задолженности на 147,4 млн.руб.

За 2013 год общая величина краткосрочной кредиторской задолженности возросла с 165 762 тыс. руб. до 191 753 тыс. руб. (+ 25 991 тыс. руб.), в основном, за счет роста задолженности поставщикам на 32190 тыс. руб., а также снижения задолженности по полученным авансам покупателей на 5901 тыс.руб., что обусловлено изменениями условий оплаты по договорам.

На конец отчетного периода величина долгосрочных финансовых вложений организации составила 1675 тыс.руб., в том числе: 

- инвестиции в дочерние и зависимые общества (ООО «Кедр») в сумме 1674 тыс.руб.; 

- инвестиции в акции других организаций (ОАО «СКБ-банк») в сумме 1,0 тыс.руб.

За отчетный период величина долгосрочных финансовых вложений осталась неизменна.

Объект финансового вложения:доля в уставном капитале общества с ограниченной ответственностью ТОО «Кедр» - по данным бухгалтерского учета (выкупная стоимость) – 1 673,6 тыс.руб.

В составе дебиторской и кредиторской задолженности числятся встречные задолженности на начало года в объеме – 21 245 тыс.руб., на конец года в объеме -24924 тыс.руб. по поставщикам газа и электроэнергии (МРСК Урала, Уралсевергазу, Энергопромышленной компании) из-за отсутствия оригиналов счетов-фактур.

ЗАОр «Туринскому ЦБЗ» в 2011 году в ОАО «Сбербанк России» открыта невозобнавляемая рамочная кредитная линия для финансирования затрат по проекту «Организация производства рулонной бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из неё» с лимитом 224640 тыс.руб.

В течение 2012 года объем выборки кредитных средств составил 50,8 млн.руб., в 2013 году – 147,2 млн.руб., кредит погашен в размере 32 тыс.руб.. Сумма задолженности на конец 2013 года составляет 198,0 млн.руб.

За пользование кредитными средствами в 2013 г. своевременно и в полном объеме уплачены проценты в объёме 11,5 млн.руб. 

По строке 1410 баланса предприятия на 31.12.2013г. показана сумма остатка задолженности по кредитной линии, открытой в ОАО «Сбербанк России» в сумме 198039 тыс.руб. и начисленных процентов к уплате в размере 261 тыс.руб., срок уплаты которых не наступил.

Таким образом, причина ухудшения финансового состояния предприятия - закупка линии сангигиены и выплата долга за нее.

За отчетный период общая величина краткосрочной кредиторской задолженности возросла с 165 762 тыс. руб. до 191 753 тыс. руб. (+ 25 991 тыс. руб.), в основном, за счет роста задолженности поставщикам на 32190 тыс. руб., а также снижения задолженности по полученным авансам покупателей на 5901 тыс.руб., что обусловлено изменениями условий оплаты по договорам.

В составе дебиторской и кредиторской задолженности числятся встречные задолженности на начало года в объеме – 21 245 тыс.руб., на конец года в объеме -24 924 тыс.руб. по поставщикам газа и электроэнергии (МРСК Урала, Уралсевергазу, Энергопромышленной компании) из-за отсутствия оригиналов счетов-фактур.

В течение 2012 года объем выборки кредитных средств составил 50,8 млн.руб., в 2013 году – 147,2 млн.руб., кредит погашен в размере 32 тыс.руб.. Сумма задолженности на конец 2013 года составляет 198,0 млн.руб.

За пользование кредитными средствами в 2013 г. своевременно и в полном объеме уплачены проценты в объёме 11,5 млн.руб.. 

В результате хозяйственной деятельности ЗАОр «Туринский ЦБЗ» за 2013 г. сумма реализации продукции, товаров и услуг составила 1 129 907 тыс. руб., по сравнению с прошлым годом снизилась на 2 667 тыс.руб., в тоже время себестоимость возросла на 36572 тыс.руб. В результате прибыль от продаж сократилась на 39 240 тыс.руб.

В структуре реализации снижение выручки произошло за счет уменьшения прочих работ и услуг, в структуре себестоимости рост обусловлен увеличением себестоимости готовой продукции.

За 2013 год полная себестоимость реализации продукции, работ, услуг (включая коммерческие расходы) составила 1 075 285 тыс.руб. Структура затрат представлена в таблице 2:

Таблица 2 - Расходы по основным видам деятельности по элементам затрат 

	
	2012 год
	2013 год
	   Изменение

	
	 тыс.руб.
	%
	 тыс.руб.
	 %
	

	Материальные затраты


	 673048
	 64,8
	  712914
	 66,3
	 +39866

	Затраты на оплату труд

а
	 206421
	 19,9
	  213121
	 19,82
	 +6700

	Отчисления на социальные нужды
	 71645
	  6,9
	 65807
	 6,12
	         -5838

	Амортизация
	 26581
	 2,6
	 22581
	 2,1
	          -4000

	Прочие затраты
	 60639
	 5,8
	 60862
	 5,66
	 +223

	Итого затрат
	 1038334
	  100
	 1075285
	 100
	 +36951


Коммерческие расходы предприятия за отчетный период уменьшились на 2 377 тыс.руб., в основном за счет снижения расходов по транспортировке готовой продукции на экспорт железнодорожным транспортом. Показано в таблице 3) 

Таблица 3 - Расшифровка коммерческих расходов 

	
	      2012 год
	         2013 год
	 Изменение

	
	 тыс. руб.
	%
	 тыс.руб.
	%
	

	Коммерческие расходы, всего
	 29861
	  100
	 27484
	100
	      -2377

	в том числе:
	
	
	
	
	

	- расходы, связанные с погрузкой и транспортировкой продукции 
	 6983
	23,4
	 8036
	 29,24
	 +1053

	- расходы на транспортировку продукции, включенную в цену товара (экспорт); услуги железной дороги 
	 11238
	37,6
	 8211
	 29,88
	      -3027

	- расходы ж/д цеха по доставке готовой продукции до станции
	 2779
	 9,3
	 2744
	  9,98
	-35

	- прочие расходы по сбыту (реклама, участие в выставках, услуги по оформлению таможенных деклараций по экспорту)
	 1755
	 5,9
	 1569
	  5,71
	      -186

	- расходы на продажу готовой продукции в торговом центре 
	 924
	 3,09
	 1070
	  3,89
	  +146

	- расходы на продажу по торговой деятельности и общественному питанию цеха общепит
	 5957
	19,95
	 5853
	  21,30
	      -104

	-прочие расходы
	  225
	 0,75
	 1
	-
	      -224


Рост расходов, связанных с погрузкой и транспортировкой продукции обусловлен увеличением материальных затрат, связанных с подготовкой вагонов к отгрузке и упаковкой в пакеты и паллеты. 

Таким образом, у предприятия имеются проблемы развития: 

1. эффективность использования основных средств снизилась, высокий уровень износа основных средств; 

2. в структуре реализации снижение выручки за счет уменьшения прочих работ и услуг; 

3. в структуре себестоимости рост обусловлен увеличением себестоимости готовой продукции; 

4. предприятие не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. 

Но, следует отметить, что предприятие приобрело лесозаготовительный комплекс, осваивается проект «Организация производства рулонной бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из нее», на которые потрачены денежные средства и которые будут способствовать выходу предприятия из затруднительного положения в будущем.

2.2 ОЦЕНКА СОВРЕМЕННОГО УРОВНЯ ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ ЗАОр «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ»

Первичный анализ финансовой составляющей экономической безопасности организации производится по данным ее бухгалтерского баланса (форма № 1) и отчета о финансовых результатах (форма № 2). Он необходим, чтобы знать, в каком положении находится организация в тот или иной промежуток времени и для эффективного управления с целью обеспечения ее финансово-хозяйственной устойчивости.
Для расчетов оценки риска ликвидности баланса активы и пассивы были сгруппированы по степени ликвидности. Показано в таблицах 4 и 5.

Таблица 4 - Группировка активов ЗАОр «Туринский ЦБЗ»за 2011-2013 гг. по степени быстроты их превращения в денежные средства 

	Период
	Наиболее ликвидные А1=стр.1240 + стр.1250


	Быстро реализуемые

А2=стр.1230


	Медленно Реализуемые

А3=стр.1210 + стр.1220 + стр.1260


	Трудно реализуемые

А4=стр.1100



	2011

	302 389
	102 673
	149 584
	197 707

	2012

	243 513
	94 389
	224 363
	271 481

	2013

	235 998


	91 612


	248 400


	429 464




Таблица 5 - Группировка пассивов ЗАОр «Туринский ЦБЗ» за 2011-2013 гг. по степени срочности выполнения обязательств
	Период


	Наиболее срочныеП1=стр. 1520


	КраткосрочныеП2=стр.1510 + стр.1540 + стр. 1550
	Долгосрочные П3=стр. 1400


	Постоянные П4=стр. 1300 + стр.1530



	2011
	125 168 
	30 220
	431
	593 296 

	2012
	167 892 
	168
	51 091 
	612 449 

	2013
	191 602 
	151
	198 300 
	614 345 


Таблица 6 – Сравнительный аналитический баланс за 2011-2013 г.
	Группировка активов и пассивов
	Абсолютные величины, тыс. руб.
	Удельный вес, %

	
	2011
	2012
	2013
	2011
	2012
	2013

	Актив
	
	
	
	
	
	

	А1
	302 389


	243 513


	235 998


	40,19
	29,20
	23,46

	А2
	102 673
	94 389
	91 612
	13,65
	11,32
	9,14

	А3
	149 584
	224 363
	248 400
	19,88
	26,91
	24,70

	А4
	197 707
	271 481
	429 464
	26,28
	32,57
	42,70

	Баланс
	752 353
	833748
	1 005474
	100
	100
	100

	Пассив
	
	
	
	
	
	

	П1
	125 168


	167 892
	191 602


	16,71
	20,18
	19,08

	П2
	30 220


	168


	151


	4,03
	0,02
	0,02

	П3
	431


	51 091


	198 300


	0,06
	6,14
	19,74

	П4
	593 296


	612 449


	614 345


	79,20
	73,64
	61,16

	Баланс
	749 115
	831 600
	1 004 398
	100
	100
	100


Из таблицы 6 «Сравнительный аналитический баланс за 2011-2013 г.» видно, что показатель П3 - долгосрочные пассивы – увеличился. Это заемные средства, которые в сравнении с 2010 годом выросли на 19,68%.
Таблица 7 – Показатели ликвидности баланса

	Показатель
	Рекомендуемое 

значение
	2011
	2012
	2013
	Изменения 

(+,-) 2013-2011
	Изменения 

(+, -) 2013-2012

	1. Общий показатель ликвидности (L1)
	L1 ≥ 1


	2,86
	1,82
	1,42
	- 1,04
	- 0,4

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности (L2)
	L2  > 0,2–0,7
	1,94
	1,45
	1,23
	- 0,49
	- 0,22

	3. Коэффициент «критической оценки» (L3)
	Допустимое 0,7–0,8;

желательно

L3 ≥ 1,5
	2,61
	2,01
	1,71
	- 0,6
	- 0,3

	4. Коэффициент текущей ликвидности (L4)
	Оптимальное - не менее 2,0.

Нормальное – от 1,0 до 2,0.
	3,54
	2,88
	3,00
	- 0,66
	+ 0,12

	5. Коэффициент маневренности функционирующего капитала (L5)
	Уменьшение показателя в динамике — положительный факт
	0,37
	0,46
	0,65
	+ 0,09
	+ 0,19

	6. Коэффициент обеспеченности собственными средствами (L6)
	Не менее 0,1
	0,72
	0,71
	0,32
	- 0,01
	- 0,39


Сравнивая фактически полученные значения с рекомендуемыми (пороговыми), следует отметить, что:

1. Общий показатель ликвидности (L1), коэффициент абсолютной ликвидности (L2), коэффициент «критической оценки» (L3) имеют рекомендуемое значение в анализируемом периоде. Это положительно характеризует положение ЗАОр «Туринский ЦБЗ». Предприятие способно осуществлять расчеты по всем видам обязательств - как по ближайшим, так и по отдаленным. 
Но в динамике тенденция к снижению показателей к 2013 году. Способность предприятия рассчитываться по своим текущим обязательствам снижается, т.е. ослабевает уровень экономической безопасности предприятия.    

2. Имеются отклонения фактических значений показателей от пороговых: -    коэффициент текущей ликвидности (L4) значительно выше, причем к 2013 году показатель увеличивается в сравнении с  2012 годом; 

- отрицательный факт – увеличение коэффициента маневренности функционирующего капитала (L5) в динамике к 2013 году; 

-  коэффициент обеспеченности собственными средствами (L6) не ниже рекомендуемого показателя, но в динамике показатель каждый год снижается, т.е. у ЗАОр «Туринский ЦБЗ» недостаточно средств для погашения задолженности. В ближайшее время у предприятия нет возможности восстановить платежеспособность.

Таким образом, в динамике заметно ухудшение показателей ликвидности баланса, следовательно, ослабевает уровень экономической безопасности предприятия.

Рентабельность отражает уровень прибыльности или доходности. Показатели рентабельности – это относительные показатели (коэффициенты), в которых сумма прибыли сопоставляется с каким-либо другим показателем, отражающим условия хозяйствования, например, с суммой выручки (нетто) от продаж, суммой собственного капитала и др.

Таблица 8 – Показатели рентабельности предприятия

	Показатели
	По состоянию на
	Изменение показателя 2013 г. по сравнению с 2011 г.

	
	На 31.12.2011
	На 31.12.2012
	На 31.12.2013
	

	Рентабельность оборотных активов, % (R1)
	10,64
	6,97
	3,70
	- 6,94

	Рентабельность основной деятельности, % (R2)
	7,19
	5,17
	1,69
	- 5,5

	Рентабельность продаж, % (R3)
	6,70,
	4,92
	1,64
	- 5,03

	Рентабельность совокупных активов, %  (R4)
	7,83
	4,70
	2,12
	- 5,71


Рентабельность оборотных активов (R1) показывает отдачу каждого рубля, вложенного в оборотные активы. Снижение показателя говорит о том, что неэффективна деятельность, у предприятия нет прибыли.

Рентабельность основной деятельности (R2) – характеризует сумму прибыли от продаж, приходящуюся на каждый рубль затрат на производство и сбыт продукции. Показатель рентабельности затрат в динамике снижен.

Рентабельность продаж (R3) – показывает, сколько прибыли от продаж приходится на 1 руб. реализованной продукции. Сумма реализации продукции, товаров и услуг составила 1 129 907 тыс. руб., по сравнению с прошлым годом снизилась на 2 667 тыс. руб., в тоже время себестоимость возросла на 36 572 тыс. руб. В результате прибыль от продаж сократилась на 39 240 тыс. руб. Анализ в динамике показывает, что управление продажами в процессе основной деятельности неэффективно и уровень экономической безопасности предприятия ослабевает. 
Рентабельность совокупных активов (R4) характеризует эффективность и прибыльность всех активов предприятия. Здесь он показывает неэффективность управления активами предприятия, нет отдачи каждого рубля, вложенного в активы, нет генерирования доходов предприятия.

При анализе показателей рентабельности предприятия в динамике, видно, что – показатели рентабельности ухудшаются, по отношению к предыдущим годам – падают. Падение рентабельности предприятия показывает неэффективность управления, что оказывает влияние на экономическую безопасность предприятия.

Для проведения анализа финансовой устойчивости проведены расчеты их показателей в таблице 9.

Таблица 9 – Анализ финансовой устойчивости предприятия
	Показатели
	Источник 

информации
	На

31.12.2011
	На 31.12.2012
	На

31.12.2013
	Абсолютное изменение

	1
	2
	3
	4
	5
	6=5 - 3

	1. Общая величина запасов и затрат (З)
	Стр.1210
	139 683
	208 495
	232 950
	93267

	2. Наличие собственного оборотного капитала (СОК)
	Стр.1300 – стр.1100
	395 589
	340 968
	184 881
	-210708

	3.Функционирующий капитал (СОК+ДО)
	(стр.1300 – стр.1100)+стр.1400
	396 020 


	392 059
	383 181
	-12839

	4.Общая величина источников (СОК+ДО+КО)
	(стр.1300 – стр.1100)+стр.1400 + стр.1500
	554 716 
	562 265
	576 010
	21294

	5. Фс=СОК - З
	стр.2 – стр.1 
	255 906


	132 473
	- 55069
	-310975

	6.Фд=СОК + ДО – З 
	стр.3 – стр.1
	256 337
	183564
	150 231
	-106106

	7.Фо=СОК + ДО +КО - З
	стр.4 – стр.1
	415 033
	353 770
	343 060
	-71973

	8.Трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации (S)
	
	
	
	
	Фс<0; Фд<0; Фо<0; 

S (0; 0; 0)


Фс – недостаток собственных оборотных средств, т.к. затраты превышают собственный оборотный капитал;

Фд - недостаток собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат;

Фо - недостаток общей величины основных источников для формирования запасов и затрат.

Учитывая, что показатели Фс, Фд, Фо отрицательные, то им присваивается значение 0. По шкале определения типа финансового состояния предприятия, надо отметить, что у предприятия кризисное финансовое состояние: Фс<0; Фд<0; Фо<0; S (0; 0; 0). 

Таким образом, предприятие неплатежеспособно и находится на грани банкротства. Оценка риска финансовой устойчивости показывает, что предприятие находится в зоне катастрофического риска, опасное состояние. Основной элемент оборотного капитала – запасы не обеспечены источниками покрытия.

Следует отметить, что предприятие не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. 

В результате анализа наблюдаются отклонения фактических значений показателей от пороговых:

- коэффициент текущей ликвидности (L4) значительно выше, причем к 2013 году показатель увеличивается в сравнении с 2012 годом; 

- отрицательный факт – увеличение коэффициента маневренности функционирующего капитала (L5) в динамике к 2013 году; 

- коэффициент обеспеченности собственными средствами (L6) не ниже рекомендуемого показателя, но в динамике показатель каждый год снижается, т.е. у ЗАОр «Туринский ЦБЗ» недостаточно средств для погашения задолженности. В ближайшее время у предприятия нет возможности восстановить платежеспособность.

Таким образом, в динамике заметно ухудшение показателей, следовательно, ослабевает уровень экономической безопасности предприятия. 

Анализ типа финансовой устойчивости предприятия в динамике с расчетом финансовых коэффициентов представлен в таблице 10.

Таблица 10 – Показатели финансовой устойчивости

	Показатель
	Рекомендуемое значение
	2011
	2012
	2013
	Изменения 
(+,-) 

2012-2011
	Изменения 
(+, -)

 2013-2012

	Коэффициент автономии (U1)
	Минимальное пороговое значение — на уровне 0,4. Рекомендуемое значение 0,4 – 0,6. 
	0,79
	0,74
	0,61
	- 0,05
	- 0,13

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (U2)
	U2< 1,5. 
	0,27
	0,36
	0,64
	+0,09
	+0,28

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами (U3)
	Нижняя граница 0,1. Чем выше показатель (0,5), тем лучше финансовое состояние 
	0,71
	0,61
	0,32
	-0,1
	-0,29

	Коэффициент финансовой независимости в части запасов (U4)
	Общепринятое нормативное значение отсутствует. По мнению экспертов, оно может быть от 0,25 до 0,6-0,8.
	2,83
	1,64
	0,79
	-1,19
	-0,85


Анализ типа финансовой устойчивости предприятия в динамике показывает: 

- Коэффициент автономии (U1) имеет допустимое пороговое значение, однако в динамике снижение показателя, что указывает на повышение финансового риска, о появлении возможности зависеть от внешней финансовой ситуации и негативно сказывается на уровне экономической безопасности предприятия. 

- Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (U2) не превышает указанной границы. Но в динамике показатель увеличивается, что может означать зависимость предприятия от внешних источников средств, потерю финансовой устойчивости (автономности). 

- Коэффициент обеспеченности собственными средствами (U3) - показатель был выше порогового значения, финансовое состояние предприятия было устойчивое. В динамике показатель снижается, хотя пока и не ниже границы, но показывает, что у предприятия становится недостаточно собственных оборотных средств, необходимых для его финансовой устойчивости.
- Коэффициент финансовой независимости в части запасов (U4)был высоким, предприятие было финансово независимым, финансировалось за счет собственных источников. Динамика показывает снижение показателя меньше 1, т.е. абсолютная финансовая независимость не наблюдается. 
Таким образом, оценивая современный уровень экономической безопасности ЗАОр «Туринский ЦБЗ», следует отметить: 

1. Оценка риска финансовой устойчивости показывает, что предприятие находится в зоне катастрофического риска, неплатежеспособно и находится на грани банкротства, не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. Рост долгосрочной задолженности обусловлен получением кредитных средств на финансирование инвестиционного проекта по организации производства бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из неё. Срок погашения полученных кредитных ресурсов по договору предусмотрен с 2013-2016 годы. 

2. Сравнивая фактически полученные значения ликвидности баланса с рекомендуемыми (пороговыми), следует отметить, что:

Общий показатель ликвидности (L1), коэффициент абсолютной ликвидности (L2), коэффициент «критической оценки» (L3) имеют рекомендуемое значение в анализируемом периоде.Это положительно характеризует положение ЗАОр «Туринский ЦБЗ». Предприятие способно осуществлять расчеты по всем видам обязательств - как по ближайшим, так и по отдаленным. 
Но в динамике показывает тенденция к снижению показателей к 2013 году. Способность предприятия рассчитываться по своим текущим обязательствам снижается.

Имеются отклонения фактических значений показателей от пороговых: 

- коэффициент текущей ликвидности (L4) значительно выше, причем к 2013 году показатель увеличивается в сравнении с 2012 годом; 

- отрицательный факт – увеличение коэффициента маневренности функционирующего капитала (L5) в динамике к 2013 году; 

- коэффициент обеспеченности собственными средствами (L6) не ниже рекомендуемого показателя, но в динамике показатель каждый год снижается. У ЗАОр «Туринский ЦБЗ» недостаточно средств для погашения задолженности. В ближайшее время нет возможности восстановить платежеспособность.
Рентабельность оборотных активов (R1) - снижение показателя говорит о неэффективности деятельности, у предприятия нет прибыли.

Рентабельность основной деятельности (R2) – характеризует сумму прибыли от продаж. Показатель рентабельности затрат в динамике снижен.

Рентабельность продаж (R3) – показывает, сколько прибыли от продаж приходится на 1 руб. реализованной продукции. Анализ в динамике показывает, что управление продажами в процессе основной деятельности неэффективно и уровень экономической безопасности предприятия ослабевает. Прибыль от продаж сократилась на 39 240 тыс. руб. Сумма реализации продукции, товаров и услуг составила 1 129 907 тыс. руб., по сравнению с прошлым годом снизилась на 2 667 тыс. руб., в тоже время себестоимость возросла на 36 572 тыс. руб 

Рентабельность совокупных активов (R4) характеризует эффективность и прибыльность всех активов предприятия. Управление активами предприятия не эффективно, нет отдачи каждого рубля, вложенного в активы, нет генерирования доходов предприятия.

По результатам анализа показателей рентабельности ЗАОр «Туринский ЦБЗ» в динамике, видно, что – показатели рентабельности ухудшаются, по отношению к предыдущим годам – падают. Падение рентабельности предприятия показывает неэффективность управления, что оказывает влияние на экономическую безопасность предприятия. 

Анализ показателей финансовой устойчивости предприятия в динамике показывает: 

- Коэффициент автономии (U1) имеет допустимое пороговое значение, однако в динамике показатель снижается, что указывает на повышение финансового риска, о появлении возможности зависеть от внешней финансовой ситуации и негативно сказывается на уровне экономической безопасности предприятия.
- Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (U2) не превышает указанной границы. Но в динамике показатель увеличивается, что может означать зависимость предприятия от внешних источников средств, потерю финансовой устойчивости (автономности).
- Коэффициент обеспеченности собственными средствами (U3) - показатель был выше порогового значения, финансовое состояние предприятия было устойчивое. В динамике показатель снижается, хотя он не ниже границы, но показывает, что у предприятия становится недостаточно собственных оборотных средств, необходимых для его финансовой устойчивости.
- Коэффициент финансовой независимости в части запасов (U4)был высоким, предприятие было финансово независимым, финансировалось за счет собственных источников. Динамика показывает снижение показателя меньше 1, т.е. абсолютная финансовая независимость не наблюдается. 
Таким образом, предприятие ЗАОр «Туринский ЦБЗ» неплатежеспособно и находится на грани банкротства. Оценка риска финансовой устойчивости показывает, что предприятие находится в зоне катастрофического риска, опасное состояние. Основной элемент оборотного капитала – запасы не обеспечены источниками покрытия. Предприятие не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. Уровень экономической безопасности предприятия в динамике ослабевает. 

Для повышения рентабельности активов предприятия и укрепления уровня экономической безопасности необходимо снижение себестоимости продаж, уменьшение коммерческих расходов, сделать допустимое повышение цен реализуемых товаров, работ, услуг, проведение эффективных финансовых операций, прибыльные операции с имуществом. 

Для оптимизации величины и структуры активов предприятия необходимо сокращение текущих запасов товарно-материальных ценностей до оптимального уровня; снижение остатков дебиторской задолженности.

2.3 ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА ФИНАНСОВУЮ УСТОЙЧИВОСТЬ  ЗАОР «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ»

Основная деятельность предприятия относится к целлюлозно-бумажной промышленности (ЦБП), которая является наиболее значимой отраслью лесопромышленного комплекса России. Производство бумаги отличается высокой капиталоемкостью и энергоемкостью. В ближайшие пять лет ожидается дальнейшее уменьшение производства, инвестирование в модернизацию оборудования, переход на более экологически чистые технологии и уменьшение потребления целлюлозы. Сдерживающими факторами развития отечественной ЦБП по-прежнему остаются высокая капиталоемкость, слабость внутреннего рынка и экология. На деятельность предприятия оказывают влияние различные факторы: Внешние - высокий уровень налогообложения, конкурирующий импорт, рост цен на электроэнергию, газ и древесное сырье при сдерживании роста цен на бумагу.  К внутренним факторам, влияющим на деятельность предприятия, можно отнести большую изношенность основных средств, нехватку квалифицированных кадров и современного высокоэффективного оборудования. В результате влияния этих факторов снижается эффективность производства. Для уменьшения отрицательного эффекта от данных факторов планируется рост капиталовложений в модернизации оборудования для увеличения производства, повышения качества продукции и внедрение новых мероприятий по экономии тепловой энергии и электроэнергии, а также древесного сырья.

На экономическую деятельность предприятия оказывают влияние конкуренты. Показано в таблице 11. 

Таблица 11 – Основные конкуренты предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ»

	Основные конкуренты предприятия ЗАОр «Туринский ЦБЗ»

	Рынок ДВП
	Рынок обоев

	Основные конкуренты:

1. ООО «Уфимский ФПК»

2. ООО «Братский ЛПК»

3. ООО «ТД «Пермский ДСК»

4. ОАО «Лесосибирский ЛПК»

5. ОАО «Княжпогостский завод ДВП»

6. ОАО «Архангельский ЦБК»

7. ОАО «Сухонский ЦБК
	Основные конкуренты:

1.ОАО «Саратовобои»

2.ЗАО «Московская обойная фабрика»

3.ОАО «Белобои»

4.ОАО «Маяк», г. Пенза

5.ОАО «Корюковская ФТБ», Украина

6.ООО «ТНП» г. Брянск


Положительные факторы, напрямую влияющие на конкурентоспособность продукции предприятия: 

1. По бумаге: преимущество в том, что предприятие единственное в области и Сибирско-Уральском регионе от Перми до Красноярска, выпускающее писче-печатные сорта бумаги. 

2. По древесно-волокнистым плитам: все основные производители ДВП значительно удалены от рынков сбыта Туринского ЦБЗ, что делает продукцию более привлекательной по цене, а также ДВП отличается хорошей репутацией с точки зрения производства и качества.

3. По обоям: преимущество в более низких ценах по сравнению к импортным обоям. Дополнительное преимущество: наличие собственного сырья, независимость от его внешних поставок и новое германское оборудование, большой ассортимент по рисунку и расцветке.

Негативные факторы, которые могут повлиять на реализацию продукции:

1. Увеличение экспортных пошлин на бумажную продукцию.

2. Уменьшение импортных пошлин на бумажную продукцию, вступление России в ВТО.

3. Повышение тарифов на грузоперевозки.

4. Повышение тарифов на энергоносители.

5. Уменьшение потребления данных видов продукции (переход на продукты заменители).

6. Снижение мировых цен на целлюлозу и как следствие на продукцию из нее.

7. Уменьшение потребления бумажной продукции.

8. Увеличение производства конкурентов.

9. Увеличение внутреннего производства.

Одним из факторов экономической безопасности предприятия является уровень социальных показателей. Данные о численности сотрудников (работников) предприятия показывают уменьшение численности на 30 человек к 2013 году (1 377 чел.) в сравнении с 2012 годом (1 407 чел). Уровень заработной платы в сравнении с прошлым годом снизился на 1 038 руб. Это негативная тенденция, так как возрастет уровень социальной напряженности и, возможно, приведет к снижению производительности труда. 

Среди факторов, сдерживающих развитие: высокий уровень износа основных фондов, технологическая отсталость; низкая инвестиционная привлекательность. Основные средства предприятия изношены на 87,81%.
Основные средства находятся в залоге Уральского банка Сбербанка России – по договорам залога в счет обеспечения возвратности кредита.

ЗАОр «Туринскому ЦБЗ» в 2011 году в ОАО «Сбербанк России» открыта невозобнавляемая рамочная кредитная линия для финансирования затрат по проекту «Организация производства рулонной бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из неё» с лимитом 224 640 тыс.руб.

Рост долгосрочной задолженности обусловлен получением кредитных средств на финансирование инвестиционного проекта по организации производства бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из неё. Срок погашения полученных кредитных ресурсов по договору предусмотрен с 2013-2016 годы.

Негативной тенденцией является закрепление роли ЦБЗ как поставщика дешевых товаров (обоев, ДВП), т.к. повышение цен влияет на сбыт.
Итак, данные показывают ухудшение уровня финансовой устойчивости  предприятия на основе того, что повышается уровень заемных средств и, соответственно, снижение, собственного капитала, повышение уровня вероятности банкротства, что влечет за собой такие негативные последствия как невозможность погасить свою задолженность, снижение платежеспособности, показателей ликвидности. 

Таким образом, среди внутренних факторов, сдерживающих развитие: высокий уровень износа основных фондов, технологическая отсталость; низкая инвестиционная привлекательность. 

Среди внешних факторов - конкурирующий импорт, рост цен на электроэнергию, газ и древесное сырье при сдерживании роста цен на бумагу.

ГЛАВА 3 НАПРАВЛЕНИЯ УКРЕПЛЕНИЯ ФИНИНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ, КАК ФАКТОРА ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ ЗАОР «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ»

3.1 ПОТЕНЦИАЛЬНЫЕ УГРОЗЫ ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ  ЗАОр «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ

Защита экономических интересов предприятия всегда актуальна. В экономической науке трактуют понятие «угроза» по разному. Это реально или потенциально возможные действия или условия преднамеренного или случайного (неумышленного) нарушения режима функционирования предприятия путем нанесения материального (прямого или косвенного) ущерба, приводящего к финансовым потерям, включая и упущенную выгоду. Угрозы - это следствие совместного действия внутренних и внешних факторов.


Существенная угроза исходит из внешней среды - это критические ситуации и кризисы, которые приводят к истощение инвестиционных ресурсов, усиленных кризисом, инфляцией разрушением денежного обращения, издержками действующей системы налогообложения;
Комплекс угроз и неблагополучия производственного предприятия – это:

1. Дефицит собственного оборотного капитала как следствие неэффективной производственно-коммерческой деятельности или неэффективной инвестиционной политики. Рост долгосрочной задолженности обусловлен получением кредитных средств на финансирование инвестиционного проекта по организации производства бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из неё. Срок погашения полученных кредитных ресурсов по договору предусмотрен с 2013-2016 годы.

2. Низкий уровень техники, технологии и организации производства. В связи с ограниченностью финансовых средств предприятие проводит сдержанную политику в области научно-технического развития. Затраты на осуществление научно-технической деятельности в анализируемом периоде не осуществлялись.

3. Снижение эффективности использования производственных ресурсов предприятия, его производственной мощности и как результат высокий уровень себестоимости, убытки. Переоценки основных средств в 2013 году не проводилось. Высокий уровень износа основных фондов - 87%, технологическая отсталость; низкая инвестиционная привлекательность. 
4. Создание сверхнормативных остатков незавершенного строительства, незавершенного производства, производственных запасов, готовой продукции, в связи, с чем происходит затоваривание, замедляется оборачиваемость капитала и образуется его дефицит. Это заставляет предприятие залезать в долги и может быть причиной его банкротства.
В 2013 году, как и в предыдущие годы, сохранена консервация основных средств, не используемых в производстве: кирпичного цеха, дрожжевого цеха, подсобного сельского хозяйства и бумажной фабрики.

По состоянию на 31.12.2013 г. остатки незавершенного производства составили 61690 тыс. руб., увеличившись за отчетный период на 7647 тыс. руб. Увеличение связано с ростом объема лесозаготовок в связи с приобретением лесозаготовительного комплекса. 

5. Плохая клиентура предприятия, которая платит с опозданием. 

6. Отсутствие сбыта из-за низкого уровня организации маркетинговой деятельности по изучению рынков сбыта продукции, формированию портфеля заказов, повышению качества и конкурентоспособности продукции, выработке ценовой политики.

7. Привлечение заемных средств в оборот предприятия на невыгодных условиях, что ведет к увеличению финансовых расходов, снижению рентабельности хозяйственной деятельности и способности к самофинансированию. 

8. Быстрое и неконтролируемое расширение хозяйственной деятельности, в результате чего запасы, затраты и дебиторская задолженность растут быстрее объема продаж. Отсюда появляется потребность в привлечении краткосрочных заемных средств, которые могут превысить чистые оборотные активы (собственный оборотный капитал). В результате предприятие попадает под контроль банков и других кредиторов и может подвергнуться угрозе банкротства.

9. Не востребованность продукции на внутреннем и внешнем рынке из-за ее низкой конкурентной способности и насыщенности рынка товарами других производителей.

10. Угроза социальной напряженности. Данные о численности сотрудников (работников) предприятия показывают уменьшение численности на 30 человек к 2013 году (1 377 чел.) в сравнении с 2012 годом (1 407 чел). Уровень заработной платы в сравнении с прошлым годом снизился на 1 038 руб. 
11. Угроза снижения качества оказываемых услуг. Это является следствием роста износа оборудования, низким уровнем коэффициента обновления, что приводит к снижению качества, снижению уровня технической оснащенности. Как следствие снижение конкурентоспособности услуг предприятия.

Таким образом, уровень финансовой безопасности предприятия зависит от того, насколько эффективно его руководство и специалисты будут способны избежать возможных угроз и ликвидировать вредные последствия отдельных отрицательных составляющих внешней и внутренней среды. Необходимость постоянного соблюдения экономической безопасности предопределяется объективной потребностью каждого субъекта хозяйствования в обеспечении стабильного функционирования и достижении целей деятельности.

3.2 СТРАТЕГИЧЕСКИЕ НАПРАВЛЕНИЯ НЕЙТРАЛИЗАЦИИ УГРОЗ ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ ЗАОр «ТУРИНСКИЙ ЦБЗ».

Угрозы объектам безопасности, исходящие от внутренних и внешних источников опасности, определяют содержание деятельности по обеспечению внутренней и внешней безопасности. Если учитывать, что внешние и внутренние угрозы различаются как реальные и потенциальные, то деятельность по обеспечению безопасности будет сводиться к прогнозированию угроз, определению и реализации наиболее эффективных мер по их локализации. 

Отсюда следует, что основой организации, планирования и реализации мер обеспечения безопасности являются анализ и оценка характера реальных и потенциальных внутренних и внешних угроз, кризисных ситуаций, а также прочих неблагоприятных факторов, препятствующих достижению поставленных целей и представляющих опасность для жизненно важных интересов.

На предприятии необходимо создание системы обеспечения экономической безопасности. Система безопасности предприятия представляет совокупность таких структурных элементов, как: научная теория безопасности, политика и стратегия безопасности, средства и методы обеспечения безопасности, концепция безопасности. В основе разработки комплексной системы должна лежать определенная концепция, которая включает цель комплексной системы обеспечения экономической безопасности, ее задачи, принципы деятельности, объект и субъект, стратегию и тактику.
Основные пути обеспечения экономической безопасности предприятия:

1. Устранить последствия - восстановить платежеспособность и стабилизировать финансовое положение предприятия.

2. Устранить причины, приведшие предприятие к такой ситуации - разработать стратегию развития и провести на ее основе реструктуризацию предприятия с целью недопущения повторения кризисных явлений в будущем.

В стабилизационную программу должен входить комплекс мероприятий, направленных на восстановление платежеспособности предприятия. Сроки для её осуществления ограничены, как правило, это 12 или 18 мес. Это связано с тем, что у неплатежеспособного предприятия резервных фондов, как правило, нет, а финансовые вливания извне исключены. Поэтому в первую очередь необходимо проводить те мероприятия, которые позволят заполнить «кризисную яму», во-первых, за счет увеличения поступлений денежных средств (максимизации) и, во-вторых, за счет уменьшения текущей потребности в оборотных средствах (экономии). 

Увеличения денежных средств можно добиться двумя путями:

- путем перевода активов предприятия в денежную форму;

- путем увеличения выручки от продажи.

Первый способ требует решительных шагов и связан со значительными потерями. Сюда относятся:

1. Продажа краткосрочных финансовых вложений. 

2. Продажа дебиторской задолженности.

3. Продажа запасов готовой продукции. Во-первых, предполагает продажу с убытками, а во-вторых, ведет к осложнениям с налоговыми органами.

4. Продажа избыточных производственных запасов. 

5. Продажа инвестиций (реинвестирование) - остановка ведущихся инвестиционных проектов с продажей объектов незавершенного строительства и неустановленного оборудования, а также ликвидация участия в других предприятиях (продажа долей). 

6. Продажа нерентабельных производств и объектов непроизводственной сферы наиболее сложна и предполагает особый подход. Часть нерентабельных производственных объектов, как правило, входит в основную технологическую цепочку предприятия. Поэтому невозможно корректно определить, какие из них имеет смысл сохранить, а какие в любом случае следует ликвидировать - это требует детального анализа, осуществимого только в рамках реструктуризации. 

Для увеличения выручки от продаж можно: 

1. Воздержаться от резкого повышения рублевых отпускных цен и увеличить объем продаж. Сдерживание цен, однако, ведет к снижению размера чистой прибыли (и коэффициентов прибыльности). Расчет новой цены должен учитывать истинные производственные затраты. Важно отличать их от полных затрат. Пример: амортизация является естественным компонентом в структуре полных затрат. Однако, было бы неправомерно относить амортизацию к истинным затратам и принимать ее во внимание, когда решается вопрос можно снизить цены или нет. 

2. Развить отношения с существующими клиентами. Предприятие должно грамотно осуществлять контроль за дебиторской задолженностью и разрабатывать системы договорных взаимоотношений с контрагентами, с применением гибких условий и форм оплаты:

- предоплата с установлением минимальной цены продажи;

- частичная предоплата (сочетает предоплату и продажу товаров в кредит);

- передача на реализацию, т.е. продавец сохраняет права собственности на реализованные товары, пока не получит полную сумму оплаты за них;

- выставление промежуточного счета, который обычно используется при долгосрочных контрактах для обеспечения регулярного притока денежных средств по мере выполнения отдельных этапов работы;

- банковская гарантия, которая предполагает, что банк будет возмещать необходимую сумму в случае неисполнения дебитором своих обязательств.

3. Привлечь новых клиентов. Для этого необходимо составить список потенциальных клиентов, сделать оценку затрат, необходимых для привлечения новых клиентов, и оценку потенциального прироста выручки от расширения круга клиентов.

4. Предложить новую продукцию, на которую существует спрос. Данный путь потребует финансовых вливаний.

5. Использовать свободные производственные мощности, заключив контракты о производстве на давальческом сырье.

6. Разработать и внедрить программу торговых скидок и льгот для покупателей.

После того, как платежеспособность предприятия восстановлена, а его финансовое положение стабилизировалось, следует разработать программу реорганизации предприятия с целью недопущения повторения кризисных явлений в будущем. 

Проведение этого процесса должно рассчитываться на более длительное время, так как он будет включать комплекс мероприятий, затрагивающих все аспекты хозяйственной деятельности предприятия. 

На данном этапе реорганизации могут быть подвергнуты, помимо задолженностей предприятия, также его организационная структура, система управления производством, финансами, инвестициями, персоналом. Может быть пересмотрена организация системы сбыта продукции. 

Перечень осуществимых мероприятий на предприятии на этом не заканчивается, главное, чтобы они были направлены на улучшение экономической безопасности предприятия. 

Поиск путей выхода из затруднительного экономического состояния связан с устранением причин, способствующих его возникновению, а процесс планирования этого выхода можно разделить на две основные стадии:

- разработка стратегии деятельности предприятия (стратегическое планирование);

- определение тактики реализации выбранной стратегии (оперативное планирование).

Таким образом, тактическое планирование должно осуществляться в рамках выбранных стратегий. Оно имеет дело с решениями о том, как должны быть распределены ресурсы организации для достижения стратегических целей. 
1. Проводить исследование и анализ изменений в законодательной базе, экономической и политической обстановке в РФ и городе и в области.
2. Изучить рынок, анализ его криминальных аспектов, определение секторов, опасных для функционирования предприятия.
3. Выявить конкурентов, особенно проводящих агрессивную политику на рынке, выяснение направленности их устремлений в отношении фирмы, выработка и реализация адекватных мер по противодействию.
4. Изучать партнеров, выявлять среди них недобросовестных юридических и физических лиц; вырабатывать методики строительства безопасных для предприятия отношений с ними.
5. Оказывать содействие выявлению и уточнению финансовых, коммерческих, организационных, технических и технологических позиций, гарантирующих сохранение и укрепление положения предприятия на рынке; систематический анализ потенциальных и реальных угроз этим позициям; разработка механизма, методов и средств их защиты.
6. Определение принципов и подходов в реализации кадровой политики, выявление кризисных ситуаций в коллективе, отслеживание негативных настроений; предупреждение проникновения агентуры конкурентов.
7. Разработать и внедрить оптимальные режимы обеспечения безопасности на объектах фирмы, осуществление контроля за их соблюдением.
8. Применить информационное обеспечение управленческой деятельности руководства по проблемам безопасности и иным жизненно важным по определению руководства фирмы вопросам, согласно Федерального Закона РФ «Об информации, информатизации и защите информации». 

9. Совершенствовать нормативную базу в интересах обеспечения безопасности предприятия.

Наиболее высокий уровень финансовой устойчивости предприятия обеспечивается максимальной защитой функциональных составляющих его деятельности. Эти моменты отражены в таблице 12.

Таблица 12 - Условия и пути финансовой устойчивости 
	Наименование составляющей ЭБП
	Условия ЭБП
	Пути обеспечения ЭБП

	1.Финансовая


	Рациональное использование основных оборотных средств, формы его капитала, оптимизация процента выплат по ценным бумагам, курса ценных 6умаг на фондовой бирже.


	Достигается путем: а) формирования стратегии производственной, кадровой, управленческой, кредитной и др. политики предприятия; в) практической реализации направлений разработанной стратегии; с) постоянного анализа эффективности проводимой политики.


ЗАКЛЮЧЕНИЕ

По итогам написания курсовой работы можно сделать выводы:

1. Понятие «экономическая безопасность предприятия» относится к 
научным экономическим категориям. Использование этого термина придает исследуемой проблеме оттенок приоритетности. Изучив цитируемые определения, следует отметить, что экономическая безопасность предприятия – это такое состояние предприятия, при котором: сохраняется его независимость, целостность, оно защищенно от опасностей, угроз, самостоятельно может решить стоящие перед ним задачи, а в случае возникновения непредвиденных обстоятельств защититься и восстановить свою работоспособность. 

2. Состояние экономической безопасности предприятия можно оценить по 
показателям, которые, исходя, из их назначения объединяют в четыре группы:

- Показатели платежеспособности: коэффициент заемоспособности; коэффициент абсолютной ликвидности; промежуточный коэффициент покрытия; общий коэффициент покрытия.

- Показатели финансовой устойчивости: коэффициент собственности (независимости); доля заемных средств; соотношение заемных и собственных средств.

- Показатели деловой активности: общий коэффициент оборачиваемости; скорость оборота; оборачиваемость собственных средств.

- Показатели рентабельности: имущество предприятия; собственные средства; производственные фонды; долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения; собственные и долгосрочные заемные средства; норма балансовой прибыли; чистая норма прибыли

3. Тенденции и проблемы развития: эффективность использования 
основных средств снизилась, высокий уровень износа основных средств; в структуре реализации снижение выручки за счет уменьшения прочих работ и услуг, в структуре себестоимости рост обусловлен увеличением себестоимости готовой продукции; предприятие не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. 

Но, следует отметить, что предприятие приобрело лесозаготовительный комплекс, осваивается проект «Организация производства рулонной бумаги санитарно-гигиенического назначения и изделий из нее», на которые потрачены денежные средства и которые будут способствовать выходу предприятия из затруднительного положения в будущем.

4. Оценка риска финансовой устойчивости показывает, что предприятие

находится в зоне катастрофического риска, опасное состояние. Основной элемент оборотного капитала – запасы не обеспечены источниками покрытия. Предприятие не способно за счет собственных средств покрыть затраты, вложенные в активы, имеется кредиторская задолженность. Уровень экономической безопасности предприятия в динамике ослабевает.

5. Факторы, влияющие на экономическую безопасность: среди внутренних
факторов, сдерживающих развитие: высокий уровень износа основных фондов, технологическая отсталость; низкая инвестиционная привлекательность; среди внешних факторов - конкурирующий импорт, рост цен на электроэнергию, газ и древесное сырье при сдерживании роста цен на бумагу.
6. Угрозы экономической безопасности предприятия: дефицит собственного
оборотного капитала, низкий уровень техники, технологии и организации производства; снижение эффективности использования производственных ресурсов предприятия, его производственной мощности; плохая клиентура предприятия, которая платит с опозданием; отсутствие сбыта из-за низкого уровня организации маркетинговой деятельности по изучению рынков сбыта продукции; привлечение заемных средств в оборот предприятия на невыгодных условиях; быстрое и неконтролируемое расширение хозяйственной деятельности; не востребованность продукции на внутреннем и внешнем рынке из-за ее низкой конкурентной способности и насыщенности рынка товарами других производителей; угроза социальной напряженности; угроза снижения качества оказываемых услуг. 
7. Направления нейтрализации угроз экономической безопасности:

разработка стратегии деятельности предприятия (стратегическое планирование);определение тактики реализации выбранной стратегии (оперативное планирование).
Таким образом, общая схема процесса организации экономической безопасности предприятия включает реализацию функциональных составляющих для предотвращения возможного вреда и достижения минимального его уровня сегодня и в будущем, имеет вид:

- общестратегическое планирование и прогнозирование экономической безопасности предприятия;

- стратегическое планирование финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

- общетактическое планирование экономической безопасности предприятия;

- тактическое планирование финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

-     функциональный анализ экономической безопасности предприятия;

-     общая оценка экономической безопасности предприятия.
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ПРИЛОЖЕНИЕ А

Бухгалтерский баланс за 2013 г.

	
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	
	Дата
	31.12.2012

	Организация: Закрытое акционерное общество работников «Туринский целлюлозно-бумажный завод»
	по ОКПО
	00280459

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	6656000051

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	21.12

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ / ОКФС
	67 / 16

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 623900 Россия, Свердловская область, г. Туринск, Дзержинского 2 корп. - стр. - оф. -
	
	


	Пояснения
	АКТИВ
	Код строки
	На 31.12.2013 г.
	На 31.12.2012 г.
	На 

31.12.2011 г.

	1
	2
	3
	4
	4
	5

	
	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	

	1
	Нематериальные активы
	1110
	3
	5
	6

	-
	Результаты исследований и разработок
	1120
	0
	0
	0

	
	Нематериальные поисковые активы
	1130
	-
	-
	-

	
	Материальные поисковые активы
	1140
	-
	-
	

	
	Основные средства
	1150
	133 724
	152 501
	158 915

	
	Доходные вложения в материальные ценности
	1160
	0
	0
	0

	1-2
	Финансовые вложения
	1170
	1 675
	1 675
	1 675

	-
	Отложенные налоговые активы
	1180
	212
	193
	179

	1-5
	Прочие внеоборотные активы
	1190
	293 850
	117 107
	36 932

	-
	ИТОГО по разделу I
	1100
	429 464
	271 481
	197 707

	
	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	

	1-5
	Запасы
	1210
	232 950
	208 495
	139 683

	-
	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	1220
	15 388
	13 508
	9 839

	1-3
	Дебиторская задолженность
	1230
	91 612
	94 389
	102 673

	-
	Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов)
	1240
	0
	0
	0

	1-2
	Денежные средства и денежные эквиваленты
	1250
	235 998
	243 513
	302 389

	1-2
	Прочие оборотные активы
	1260
	62
	2 360
	62

	-
	ИТОГО по разделу II
	1200
	576 010
	562 265
	554 646

	-
	БАЛАНС (актив)
	1600
	1 005 474
	833 746
	752 353


	Пояснения
	ПАССИВ
	Код строки
	На 31.12.2013 г.
	На 31.12.2012 г.
	На 

31.12.2011 г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	
	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	
	

	-
	Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады товарищей)
	1310
	32 975
	32 975
	32 975

	-
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	1320
	-3 214
	-2 102
	-58

	-
	Переоценка внеоборотных активов
	1340
	274 858
	274 858
	274 858

	-
	Добавочный капитал (без переоценки)
	1350
	-
	-
	-

	-
	Резервный капитал
	1360
	4 946
	4 946
	4 946

	-
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	1370
	304 780
	301 772
	280 575

	-
	ИТОГО по разделу III
	1300
	614 345
	612 449
	593 296

	
	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	

	1
	Заемные средства
	1410
	198 300
	50 900
	0

	-
	Отложенные налоговые обязательства
	1420
	0
	191
	431

	-
	Оценочные обязательства
	1430
	-
	-
	-

	-
	Прочие обязательства
	1450
	-
	-
	-

	-
	ИТОГО по разделу IV
	1400
	198 300
	51 091
	431

	
	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	
	

	1
	Заемные средства
	1510
	0
	0
	18 122

	1-6
	Кредиторская задолженность
	1520
	191 602 
	167 892
	125 168

	-
	Доходы будущих периодов
	1530
	1 076
	2 146
	3 229

	1
	Оценочные обязательства
	1540
	0
	0
	11 908

	1
	Прочие обязательства
	1550
	151
	168
	199

	-
	ИТОГО по разделу V
	1500
	192 829
	170 206
	158 626

	-
	БАЛАНС (пассив)
	1700
	1 005 474
	831 448
	752 353


Руководитель                             А.А. Коновалов
Главный бухгалтер                    Е.А. Урусова

02 мая 2014 г.
ПРИЛОЖЕНИЕ Б

Отчет о финансовых результатах за 2013 г.

	
	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	
	Дата
	31.12.2012

	Организация: Закрытое акционерное общество работников «Туринский целлюлозно-бумажный завод»
	по ОКПО
	00280459

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	6656000051

	Вид деятельности
	по ОКВЭД
	21.12

	Организационно-правовая форма / форма собственности: закрытое акционерное общество
	по ОКОПФ / ОКФС
	67 / 16

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384

	Местонахождение (адрес): 623900 Россия, Свердловская область, г. Туринск, Дзержинского 2 корп. - стр. - оф. -
	
	


	Пояснения
	Наименование показателя
	Код строки
	За 12 мес.2013 г.
	За 12 мес.2012 г.

	1
	2
	3
	4
	5

	-
	Выручка
	2110
	1 129 907
	1 132 575

	-
	Себестоимость продаж
	2120
	-1 083 610
	-1 047 038

	-
	Валовая прибыль (убыток)
	2100
	46 297
	85 537

	-
	Коммерческие расходы
	2210
	-27 484
	-29 861

	-
	Управленческие расходы
	2220
	0
	0

	-
	Прибыль (убыток) от продаж
	2200
	18 813
	55 676

	-
	Доходы от участия в других организациях
	2310
	0
	0

	-
	Проценты к получению
	2320
	16 550
	7 984

	-
	Проценты к уплате
	2330
	0
	-475

	-
	Прочие доходы
	2340
	62 404
	52 281

	-
	Прочие расходы
	2350
	-71 036
	-67 230

	-
	Прибыль (убыток) до налогообложения
	2300
	26 731
	48 236

	-
	Текущий налог на прибыль
	2410
	-2 534
	-9 111

	-
	в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы)
	2421
	-3 021
	-791

	-
	Изменение отложенных налоговых обязательств
	2430
	190
	240

	-
	Изменение отложенных налоговых активов
	2450
	19
	14

	-
	Прочее
	2460
	-3 112
	-164

	-
	Чистая прибыль (убыток)
	2400
	21 294
	39 215

	
	СПРАВОЧНО:
	
	
	

	-
	Результат от переоценки внеоборотных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	2510
	0
	0

	-
	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	2520
	0
	0

	-
	Совокупный финансовый результат периода
	2500
	21 294
	39 215

	-
	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	2900
	0
	0

	-
	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	2910
	-
	-


Руководитель                             А.А. Коновалов
Главный бухгалтер                    Е.А. Урусова                            

02 мая 2014 г.
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